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PRESENTACION

a industria editorial peruana ha crecido durante la ultima década

de manera sostenida, producto de un marco legal que la promueve

y una economia solida. Los libros peruanos han alcanzado altos
estandares gracias al valor de sus contenidos y a su calidad editorial
que los hace competitivos y con potencial para conquistar mercados
internacionales. Sin embargo, aun son relativamente pocas las empresas
editoriales que exportan de forma constante.

El presente Manual: Exportacion de productos editoriales tiene el objetivo
de ser una guia amplia, sobre todo, para aquellas empresas editoriales
que todavia no han exportado y para aquellas que exportan, pero no de
manera frecuente.

Contiene informacion detallada de todas las etapas del proceso
de exportacion, brindando informacion, enlaces, procedimientos vy
recomendaciones, asi como las caracteristicas de algunos de los
mercados que serian de interés segun el Estudio diagndstico del sector
editorial del Peru (Camara Peruana del Libro y Cerlalc, 2017).

Atravésdeestemanualelaboradopor ChristinaCamachoPassuniyCarlos
Garcia Jeri, y desarrollado como parte del proyecto Internacionalizacion
del Libro Peruano, cofinanciado por el Programa Nacional de Innovacion
para la Competitividad y Productividad, Inndvate Peru, del Ministerio de
la Produccion; la Camara Peruana del Libro pone a disposicion del sector
editorial una herramienta necesaria e indispensable para promover la
presencia del libro peruano en el mercado internacional.



PASOS GENERALES DE LA EXPORTACION

1

CREAY VERIFICA
TU EMPRESA
Obtén tu RUC en
la SUNAT como
persona natural o
juridica (empresa).
Asegurate de
registrarte como
“Exportador/
Importador”

2

CONOCE LOS
COMPRADORES 3
Y MERCADOS

POTENCIALES

Es fundamental

conocer sus gustos'y

preferencias asi como

los requisitos para

iIngresar a los mercados

y comercializar

productos editoriales.

DESARROLLATU
PRODUCTO

0 adecualo segun

las preferencias de
los compradores y
los requisitos de las
autoridades (formato,
material) y elabora
una ficha técnica del
producto.




PRE - EMBARQUE

FIJALAS

4 CONDICIONES DE
TUEXPORTACION
Segun pais: precio,
Incoterms, cantidad
minima ofertada,

plazo de entrega,
forma de pago.

FMBARQUE

PROMOCIONATU
PRODUCTO

en ferias del libro,
ruedas de negocios
con compradores,
en tu pagina web,
redes sociales.

LAVENTA

Envia cotizaciones
y negocia con

el comprador.
Establezcan las
condiciones de
venta y el contrato
de compra-venta.

6 NEGOCIAY CIERRA

EMBARCATU

9 PRODUCTO AL
EXTERIOR
en las condiciones
y la fecha requerida
para cumplir con
el contrato de
compra-ventay lo
acordado con el
comprador.

REALIZALAS
ACCIONES
LOGISTICAS,
ADUANERAS Y
FINANCIERAS
Coordina con

los proveedores
(agencia de carga,
transporte, aduanas,
banco, empresa de
Sequros)

ELABORATU
7 PRODUCTO
EDITORIAL,
empaque y
embalaje segun
las condiciones
establecidas en
el contrato de
compra-venta.

POST - EMBARQUE

REALIZAEL COBRO HAZ SEGUIMIENTO
10 Coordina con 1 1 Asegurate de que

los bancos vy el los productos

comprador segun llegaron bien. Solicita

la forma de pago retroalimentacion a tu

acordada. comprador y mantente
comunicado para
atender requerimientos

adicionales.




¢Qué es exportar? ¢Quienes pueden

La exportacion es la venta de productos o servicios exportar?

a compradores ubicados en otros paises. Las personas naturales y las
empresas pueden exportar si
cuentan con RUC (Registro
Unico del Contribuyente) y

. . emiten facturas.
¢Qué son mercancias

prohibidas y restringidas para

la exportacion?

Son mercancias que, en defensa del
patrimonio cultural y del medioambiente,
por la proteccion de la flora y fauna
nacional, no pueden ser exportadas
(prohibidas) o cuya exportacion debe
cumplir algun requisito: autorizacion,
permiso, certificado para ser exportadas
(restringidas).

¢Quée es la admision temporal

¢Que es la admision = :
para reexportacion en el mismo

temporal para
P P estado?

per_feccmnamlento La importacion de mercancias extranjeras
ac.tWO? > : (envases, embalajes, equipos y

La importacion de mercancias maquinarias para procesos productivos)
extranjeras (insumos, materias con la suspensién del pago de aranceles
primas, prpductos intermedios, 5 y deméas impuestos que gravan a la
partes y piezas) con la suspension importacion, con el fin de ser exportadas

del pago de aranceles y demas en un plazo determinado sin experimentar
impuestos que gravan a la ninguna modificacion.
importacion, con el fin de ser

incorporadas o transformadas en
un bien final que se exporta dentro
de un plazo determinado.

¢Que es la reposicion de mercancias en franquicia arancelaria?
La importacion de mercancias extranjeras (insumos, materias primas, productos
intermedios) sin el pago de aranceles y demas impuestos que gravan a la importacion;
siempre que estén destinadas a reponer mercancias equivalentes (idénticas o
similares) que fueron importadas pagando los aranceles y demas impuestos y que se
incorporaron o transformaron en un bien final que se exporto.

8 | MANUAL DE EXPORTACION DE PRODUCTOS EDITORIALES




4PRE-EMBARQUE

| Comprende las actividades que permiten al ofertante (exportador) estar
(T '

preparado para atender una demanda del exterior de forma competitiva
. y eficiente, ademas, identificar y contactar potenciales compradores,
1y negociar y cerrar ventas.

DESARROLLO DE PRODUCTO

En nuestro caso, adecuar o desarrollar un producto editorial para un mercado objetivo. Para ello es
necesario considerar los gustos y preferencias del consumidor (autores y temas preferidos, formatos
y materiales demandados, y otros) asi como los requerimientos de las autoridades del pais de destino
(certificaciones, autorizaciones y demas).

Es necesario evaluar si se requiere trabajar con algun tipo de insumo o materia prima especifica
(papel, carton, tintes, formato digital y demas) debido a las preferencias de los consumidores por
un producto editorial con caracteristicas especificas (menos contaminante, formato especial, etc.).
Atender este requerimiento permite ser competitivo en el mercado o diferenciarse para llegar a un
segmento mas rentable.

Por otro lado, las autoridades del pais de destino pueden considerar algunos productos (materias
primas o insumos) como mercancias prohibidas para la importacion y comercializadas en su
mercado, o permitir su ingreso solo si cumplen con ciertos pardmetros (mercancias restringidas).

Se debe verificar si las materias primas o insumos considerados para el producto editorial cumplen
las reglas de origen y permiten acogerse a los beneficios de los acuerdos comerciales. El producto
a exportar (libro, cuento, enciclopedia etc.) solo sera considerado peruano y apto para acogerse a
los beneficios de los acuerdos comerciales (rebajas arancelarias y demas) si el valor de las materias
primas o insumos importados que se utilizan en su elaboracion no excede un porcentaje (%) del
valor del producto final a exportar. Cada acuerdo establece sus propias reglas de origen.

Esto involucraria, en algunos casos, fabricar el producto editorial con materias primas y/o insumos
especificos para el mercado objetivo.

Es preciso, entonces, considerar el impacto que la adecuacion o desarrollo del producto editorial tienen
en la estructura de costos, en los ingresos y la rentabilidad.

MANUAL DE EXPORTACION DE PRODUCTOS EDITORIALES I 9



FICHA TECNICA DEL PRODUCTO

La ficha técnica brinda informacion de las caracteristicas técnicas del producto ofertado de forma
precisay estandarizada. Esta informacion es de utilidad para los compradores y para las empresas que
intervienen en la logistica de exportacion (transporte, almacenaje, manipulacion).

En la elaboracion de la ficha técnica debe emplearse un lenguaje sencillo y una diagramacion atractiva
para que permita una facil lectura. Ademas, se recomienda que esté en castellano e inglés o en el idioma
del comprador.

PARTIDA ARANCELARIA

La partida arancelaria es un codigo asignado por el Sistema Armonizado (SA) a una mercancia especifica
para poder identificarla en cualquier parte del mundo.

El Sistema Armonizado de Designacion y Codificacion de Mercancias (SA) es administrado por la OMA
(Organizacién Mundial de Aduanas) y se actualiza cada cinco o seis afios segun la evolucion del comercio
mundial. La ultima version esta vigente desde enero de 2017.

Las actualizaciones del SA generan modificaciones en las partidas arancelarias de un grupo de

mercancias. Por ello se recomienda estar atento a los cambios que pueden afectar la clasificacion de
su producto.

40 | MANUAL DE EXPORTACION DE PRODUCTOS EDITORIALES



Lautilidad dela partida arancelaria es ampliay sirve paraidentificar las mercancias, recopilar estadisticas
de comercio exterior, establecer politicas arancelarias, cobrar impuestos de comercio exterior, establecer
reglas de origen.

La OMA, a través del SA, clasifica las mercancias con un cédigo de seis digitos v, luego, los sistemas
de integracion y los paises le agregan codigos hasta formar la Subpartida Nacional, cominmente
denominada Partida Arancelaria.

La Subpartida Nacional del Pert tiene diez digitos. Los seis primeros digitos corresponden al SA asignado
por la OMA, iguales en todo el mundo. El séptimo y octavo digito se colocan en el marco de la Comunidad
Andina (CAN), sistema de integracion del cual somos parte; mientras que el noveno y décimo digito lo
establece el Peru.

Los impuestos, los requisitos, las normas del comercio exterior hacen referencia a la Subpartida Nacional
de cada pais. En ese sentido, es importante identificar la partida arancelaria de su producto tanto en el
Pert como en el pais del comprador.

6 digitos - Sistema Armonizado

8 digitos - NANDINA

10 digitos - Subpartida Nacional del Perd

SUBPARTIDA NACIONAL DEL PERO PARA PRODUCTOS EDITORIALES

49.01.10.10.00 Hordscopos, fotonovelas, tiras comicas o historietas en hojas sueltas, incluso plegadas
49.01.10.90.00 Libros, folletos e impresos similares en hojas sueltas, incluso plegadas

49.01.91.00.00 Diccionarios y enciclopedias, incluso en fasciculos

49.01.99.10.00 Demas hordscopos, fotonovelas, tiras comicas o historietas

49.01.99.90.00 Demas libros, folletos e impresos similares

49.03.00.00.00 Albumes 0 libros de estampas y cuadernos para dibujar o colorear, para nifios

MAS INFORMACION

MANUAL DE EXPORTACION DE PRODUCTOS EDITORIALES | 1



PRECIO DE EXPORTACION

El precio del bien o servicio que se exporta se denomina “precio de exportacion”. Este incluye todos los
costos de la transaccion (produccién, comercializacion, tramites, transporte, etc.) y la utilidad.

El precio de exportacion se fija en funcion de la estrategia de precios de la empresa y al incoterms en el
que se realiza la exportacion. Ademas, este precio se expresa en monedas duras (dolar estadounidense,
euro, yen) cuyo valor se puede mantener sin grandes fluctuaciones frente a los cambios econdmicos.

En el Pery, las operaciones de exportacion no estan afectas al pago de IGV, por lo cual el precio de
exportacion no incluye este impuesto.

Costos
A continuacion, se listan los costos relacionados con una operacion de produccion y exportacion, tanto
en el pais de origen, durante el transito internacional como en el pais de destino.

C0STOS PREVIOS GASTOS DE EXPORTACION

A LA EXPORTACION EN EL PAIS DE ORIGEN

DERECHOS DE AUTOR EMBALAJE

COSTO DE EDICION MARCADO DE BULTOS

COSTO DE IMPRESION TRANSPORTE INTERNO

EMPAQUE SEGURO INTERNO

BASTOS ADMNISTRATIVOS Y FINANCIEROS DOCUMENTOS DE EXPORTACIGN

BASTOS DE MARKETING Y VENTAS ALMACENAJE
Investigacion de mercados BASTOS EN PUERTO 0 AEROPUERTO
Participacion en Ferias AGENCIAMIENTO MARITIMO (vistos buenos)
Publicidad COMISION DEL AGENTE DE ADUANAS

0tros gastos de promocion

Comisién a vendedores ESTIBA Y MOVIMIENTOS DE CARGA

GASTOS DE EXPORTACION GASTOS DE EXPORTACION
EN TRANSITO INTERNACIONAL EN EL PAIS DE DESTINO
FLETE INTERNACIONAL DESCARGA Y DESESTIBA
SEGURO MANEJO DE DOCUMENTOS (HANDLING)
_ ) GASTOS EN PUERTO 0 AEROPUERTO
Los incoterms sefialan los costos que el AGENCIAMIENTO MARITIMO (VISTOS BUENOS)
exportador y el importador asumen en la ALMACENAJE

operacion. Cada incoterm implica un nivel

distinto de obligaciones para el vendedor y el DERECHOS DE IMPORTACION

comprador. Asi, se tiene un precio diferente para COMISION DEL AGENTE DE ADUANAS
cada incoterm: Precio FOB, Precio CIF, Precio TRANSPORTE INTERNO
DDP etc. SEGURO INTERNO

MAS INFORMACION

gk Como determinar el precio de exportacion (PROMEXICO)
& http://www.promexico.gob.mx/documentos/pdf/ComoDeterminarElPrecioDeExportacion.pdf

i
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INCOTERMS (INTERNATIONAL COMMERCIAL TERMS)

Los incoterms son reglas que determinan las obligaciones, los costos y los riesgos que asume, por un
lado, el exportador y, por otro, el importador y se incluyen en los contratos de compra-venta internacional.

Estas reglas son ampliamente utilizadas en el comercio exterior de bienes en todo el mundo, aunque
solo se aplica en transacciones de bienes fisicos y no en servicios.

La Camara de Comercio Internacional (CCl) gestiona los incoterms desde que los cred en 1923. Los
Incoterms 2010 estan vigentes desde el 1 de enero de 2011; sin embargo, se puede usar una version
anterior siempre y cuando se sefiale de forma clara qué version de incoterms se eligio.

Incoterms 2010!
Los Incoterms 2010 constan de 11 reglas distribuidas en 4 grupos (E, F, Cy D) en los que las obligaciones

y costos que asume el exportador van de menos a mas. En el cuadro siguiente, se presentan los costos
logisticos de la exportacion para cada una de estas reglas.

1.CClI (Camara de Comercio Internacional). http://store.iccwbo.org/

GQUIEN ASUME LOS COSTOS LOGISTICOS DE LA EXPORTACION EN CADA INCOTERMS 20107

oosto | e | ron [ pas | FoB | ern | e | oor [ e ] oAT | 0w | 00 |
GUBALIR Y WARCAR LANERCAOERA € € EEEE E E E E E
AUTORZACIONES PARAEXPORTR ~+ € E E E E E E E E E
TRAUITES ADUMEROS DEEKPORTAGION~~ + € € E E E E E E E E
TRMSPOREI 1 Ex E E E E E E E E E
COSTOS DEL TERMNALDEPARTIA —++ 1 Ex E E E E E E E
TRMSPORTEPRNGPAL 111 1 E E E E E E E

E : EXPORTADOR 1< IMPORTADOR

FCA Si se entrega la mercancia en el amacén del exportador, este asume el DAT El exportador asume el costo de descargar la mercancia del transporte
costo de cargarla al transporte 1. principal.

Si se entrega la mercancia en un lugar distinto al aimacén del exportador, DAP £l importador asume el costo del transporte 2, pero no la descarga de la
gste asume el costo de cargarla al fransporte 1 y el costo del transporte 1. mercancfa.

FOB El exportador asume el costo de cargar la mercancia al transporte DDP El importador asume 6l costo del transporte 2, pero no la descarga de la
principal. mercancia.

Fuente: CCI Reglas de Incoterms 2010. MINGETUR Coleccion Promoviendo Exportacion Guias N° 1y N° 8.

MAS INFORMACION

MANUAL DE EXPORTACION DE PRODUCTOS EDITORIALES | 13



INCOTERMS 2010

Ex Works
E EXW

En fabrica

Free
Carrier

F FCA  Franco

transpor-

tista

GUALQUIERA
MULTIMODAL
MARITIMO,
REREO,
TERRESTRE,
FERROVIARIO,
FLUVIAL,
LACUSTRE

Carriage
Paid To

hasta

Carriage

and In-
surance

Paid To

CIP  Trans-
porte y

Seguro
pagado

hasta

Delive-
red at
Terminal
Entre-
gadaen
terminal

D DAT

CPT Transpor-
te pagado

ENW lugar de
entrega
Ejemplo:

EXW Av. Argentina

2020, Lima, Per(

Incoterms® 2010.

FCA lugar de
entrega
Ejemplo:

FCA Terminal
(e carga

Aeropuerto

Internacional

Jorge Chavez,

Callao, Perd,

Incoterms® 2010.

CPT lugar de
destino
Ejemplo:

GPT Aeropuerto

Internacional
El Dorado,
Golombia,

Incoterms® 2010.

CIP lugar de
destino
Ejemplo:

GPT Aeropuerto

Internacional
El Dorado,
Golombia,

Incoterms® 2010.

DAT terminal en
puerto o lugar
de destino
Ejemplo:
DAT Terminal
aeroportuario
El Dorado,
Colombia,

Incoterms® 2010.
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A disposicion
del importador
en el almacén
del exportador 0
lugar acordado
(en el pais del
exportador).

“Al transportista o

persona designada

por el importador:
(en el pais del
gxportador)

- Mercancia
cargada en el
transporte 1, si
se entrega en
el almacén del

exportador.

- Mercancia lista
para descargar, Si
Se entrega en otro

lugar acordado”

Al transportista
contratado
(en el pais del
exportador).

Al transportista
contratado
(en el pais del
exportador).

Descargada y

a disposicion

del importador

en un terminal,
puerto o lugar de
destino acordado

(en el pars del

importador).

El exportador
asume el
riesgo hasta
entregar la
mercancfa.

El exportador
asume el
riesgo hasta
entregar la
mercancfa.

El exportador
asume el
rigsgo hasta
gntregar la
mercancia.

El exportador
asume el
riesgo hasta
entregar la
mercancia.

El exportador
asume el
rigsgo hasta
gntregar la
mercancia.

1. Entregar las mercancias y la
factura comercial segan lo
gstablecido en el contrato.

2. Embalar y marcar la
mercancia

3. Entregar los documentos e
informacion necesaria

Puntos 1, 2, 3, ademas:

4. Obtener las autorizaciones
necesarias para exportar.

5. Realizar los tramites
aduaneros de exportacion.

6.1 Cargar las mercancias en
gl transporte 1, si la entrega
es en el aimacén del
exportador. 0

6.2 Contratar y pagar el
transporte 1 hasta el lugar
de entrega de la mercancra,
si es distinto al almaceén del
exportador

Puntos 1, 2, 3, 4, 5, ademas:

6. Contratar y pagar el
transporte |

7. Gostos del terminal de
partida

g.contratar y pagar el
transporte principal

Puntos1,2,3,4,5,6.7.8
ademas:

9. Contratar y pagar un
seguro miimo contra dafio
0 pérdida en el transporte
principal.

Puntos1,2,3,4,5,6.2,7.2, 8,
9, ademas:

10.1 Descargar la mercancia
del transporte principal



DAT
DDP
FAS
F
FOB
MARITIMO
FLUVIAL
LACUSTRE
CFR
C
CIF

Delivered
at Place
Entregada
en lugar
conve-
nido

Delivery
Duty Paid
Entre-
gada,
derechos
pagados

Free
alongside
Ship
Franco al
costado
del buque

Free On
Board
Franco a
bordo

Cost and
Freight
Costo y

flete

Gost and
Insuran-
ce and
Freight
Costo,
Seguro y
flete

DAP lugar de
destino
Eiemplo:

DAP Carrera 15

Nro 96-86, Bo-

gota, Golombia,
Incoterms®
2010."

DDP lugar de
destino
Ejemplo:

DDP Carrera 15

Nro 96-86, Bo-

gota, Colombia,
[ncoterms®
2010."

FAS puerto de
embarque.
Ejemplo:

FAS Callao, Perd,
[ncoterms® 2010.

FOB puerto de
embarque.
Ejemplo:

FOB Callao, Perd,
[ncoterms® 2010.

CFR puerto de
destino.
Ejemplo:

GFR

Buenaventura,

Golombia,

Incoterms® 2010.

CIF puerto de
destino.
Ejemplo:

CIF

Buenaventura,

Colombia,

[ncoterms® 2010.

Lista para
descargar y
a disposicion
del importador
en lugar de
destino acordado
(en el pars del
importador).

Lista para
descargar y
a disposicion
del importador
en lugar de
destino acordado
(en el pars del
importador).

Al costado del
buque designado
por el importador

en el puerto

acordado (en
el pais del
exportador)

A bordo del buque
designado por el
importador en el
puerto acordado
(en el pais del
exportador)

A bordo del buque
en el puerto de
partida (en el pafs
del exportador)

A bordo del buque
en el puerto de
partida (en el pais
del exportador)

MANUAL DE EXPORTACION DE PRODUCTOS EDITORIALES |

El exportador
asume el riesgo
hasta entregar la
mercancia.

El exportador
asume el riesgo
hasta entregar la

mercancia.

El exportador
asume el
riesgo hasta
entregar la
mercancia.

El exportador
asume el
rigsgo hasta
gntregar la
mercancia.

El exportador
asume el
rigsgo hasta
gntregar la
mercancia.

El exportador
asume el
rigsgo hasta
gntregar la
mercancia.

Puntos1,2,3,4,5,6.2,7.2, 8,
9, ademas:

10. Gostos del terminal de
destino.

14. Gontratar y pagar el
transporte 2, pero no la
descarga de la mercancia

Puntos 1,2, 3,4,5,62,72,8,
9,10, 14, ademas:

11. Obtener las autorizaciones
necesarias para importar

12. Realizar los tramites
aduaneros de importacion

13. Pagar los derechos de
importacion.

Puntos 1, 2, 3, ademas:

4. Obtener las autorizaciones
necesarias para exportar.

5. Realizar los tramites
aduaneros de exportacion

8. Contratar y pagar el
transporte |

Puntos 1, 2, 3, 4, 5, 6, ademas:
7.1 Cargar la mercancia en el
transporte principal (buque)

Puntos 1, 2, 3, 4, 5, 6, ademas:

7. Gostos del terminal de
partida

8. Gontratar y pagar el
transporte principal

Puntos 1, 2,3, 4,5, 6.2 78,
ademas:

9. Contratar y pagar un
seguro minimo contra dafo
0 pérdida en el transporte
principal.

19



MEDIOS DE PAGO

El sistema financiero proporciona al exportador varias alternativas para cobrar el importe de la
exportacion. Cada una de ellas implica distintos costos y niveles de responsabilidad en el pago por parte
de los bancos. Por ello, la eleccion del medio de pago dependera de la confianza que el exportador tenga
en el importador.

Cobranza simple

Es un pago directo del importador al exportador. Los bancos solo participan como intermediarios a
cambio de una comision y no asumen ninguna responsabilidad del pago de la transaccion. El exportador
no requiere ser cliente del banco local para realizar la cobranza simple.

El banco del pais del importador transfiere el dinero al banco del pais del exportador, luego le paga al
exportador o abona en su cuenta.

Cobranza documentaria

El exportador entrega los documentos comerciales que acreditan el envio de la mercancia al banco
local. Este los remite al banco del pais del importador para ser entregados al importador después de que
pague la exportacion. Si, por el contrario, se acordo una venta al crédito se entregaran los documentos
a la firma de una letra de cambio o la presentacion de un pagaré.

Los documentos comerciales (factura, conocimiento de embarque, packing list, pdliza de seguro) son
imprescindibles para que el importador realice los tramites de importacion y pueda disponer de la
mercancia. Por ello, el exportador tiene control de la mercancia hasta que recibe el pago o una letra de
cambio o un pagareé.

Los bancos que intervienen no asumen ninguna responsabilidad del pago de la exportacion y aplican
comisiones por el manejo de los documentos y el abono del pago. Ademas, el exportador no requiere ser
cliente del banco local para efectuar la cobranza documentaria.

Carta de crédito o crédito documentario

La carta de crédito es un documento que se usa como instrumento de pago y que es emitido por un
banco a solicitud del importador. Este documento autoriza a otro banco ubicado en el pais del exportador
a pagar el importe de la transaccion al exportador, siempre que se cumpla con todas las condiciones y
términos de la carta de crédito.

En la emisién y ejecucion de la carta de crédito intervienen: a) importador u ordenante, b) exportador o
beneficiario, ¢) banco emisor, ubicado en el pais del importador y d) banco corresponsal, ubicado en el
pais del exportador.

La carta de crédito es el medio de pago mas seguro disponible en el comercio exterior porque el banco
emisor asume la responsabilidad del pago al exportador y ambos bancos (emisor y corresponsal)
verifican que los documentos comerciales cumplen con todas las condiciones de la carta de crédito.

Momentos de pago con la carta de crédito

Pago a la vista: el exportador recibe el pago de la transaccion tan pronto como entrega al
banco corresponsal los documentos comerciales conformes con las condiciones sefaladas
por la carta de crédito.

Pago a plazo: cuando la exportacion es a crédito y el exportador le otorga al importador un
plazo para que le pague. Esta modalidad involucra que el importador acepte una letra de
cambio o entregue un pagaré a cambio de los documentos comerciales.
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Tipos de carta de crédito

Irrevocable: solo puede ser cancelada o modificada en sus términos o condiciones si existe el
consentimiento de ambas partes (exportador e importador).

Revocable: puede ser cancelada o modificada por cualquiera de las partes: importador, exportador,
banco emisor, banco corresponsal.

Confirmada: el banco corresponsal asume la responsabilidad de pago al exportador después de
recibir y verificar los documentos comerciales y sin necesidad de confirmar con el banco emisor.
Avisada o no confirmada: el banco corresponsal no asume ningun compromiso de pago con el
exportador, se limita a avisar al exportador de la apertura de la carta de crédito y de pagarle cuando
recibe la conformidad del banco emisor.

Transferible: el exportador o primer beneficiario puede ceder total o parcialmente el crédito a uno o
mas beneficiarios (segundos beneficiarios) por una sola vez.

Intransferible: No puede ser cedida por el exportador a terceros.

PROCESO DE APERTURA Y EJECUCION DE LA CARTA DE CREDITO

Acuerdo y/o contrato

EXPORTADOR (e compraventa
' Importador retira mercancfa

& ADUANA
© tnbarque de la mercancia IEEEEE———)>

Entrega Solicita carta
documentos de crédito
<,
Notifica carta
de credito Pago documﬁgg

e a Reembolso entre
bancos
BANCO
Apertura
CORRESPONsAL () Apertura
\ - crédito
’ © &wio de documentos I e

i I,
Envia carta de crédito >

AW

Fuente: MINCETUR Guia N° 1 Exportando Paso a Paso. Goleccion Promoviendo Exportacion
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Otros medios de pago
Mediante estas modalidades, los documentos comerciales son enviados por el exportador al importador
sin intervencion de los bancos:

GIROS INTERNACIONALES:

PAGO CON CHEQUE:

TRANSFERENCIAS BANCARIAS U ORDENES DE PAGO:

CONDICIONES DE ACCESO A MERCADOS DEL EXTERIOR

Es util conocer los requisitos que deben cumplir para ingresar (ser importados) y comercializarse en un
mercado del exterior los productos o servicios que ofrecemos.

Las condiciones de acceso a un pais pueden variar segun tipo y origen del producto. Por ello, los
productos que ofrecemos resultaran mas atractivos para los compradores y nos daran una herramienta
de negociacion sitienen requisitos mas faciles de cumplir y/o menos costosos que los de la competencia.

Los acuerdos comerciales entre dos 0 mas paises y el sistema generalizado de preferencias (SGP) son
los mecanismos que otorgan condiciones especiales de ingreso a los productos por su origen (producto
peruano, producto espafiol, etc.). Sin embargo, las mercancias para acogerse a los beneficios otorgados por
los acuerdos comerciales o los SGP deben cumplir las normas de origen estipuladas en cada acuerdo o SGP.

Acuerdos comerciales

Son acuerdos comerciales reciprocos entre dos o mas paises. Su vigencia tiene caracter de perpetuidad.
Estos acuerdos acuerdos comerciales establecen preferencias arancelarias y reduccion de barreras
no arancelarias al comercio de bienes y servicios, ademas de reglas sobre facilitacion del comercio,
cooperacion aduanera, compras publicas, propiedad intelectual, entre otros aspectos.

Actualmente, el Peru tiene 20 acuerdos comerciales vigentes con 62 paises del mundo. Es decir, los
exportadores peruanos ya pueden acogerse a los beneficios y facilidades que otorgan estos acuerdos.
Por otro lado, 4 acuerdos comerciales estan por entrar en vigencia y 7 estan en proceso de negociacion.

Los acuerdos comerciales que el Peru tiene vigentes con paises de América Latina y Estados Unidos son:

CAN (Comunidad Andina):

Bolivia, Colombia, Ecuadory Peru
MERCOSUR (Mercado Comun del Sur):
Argentina, Brasil, Paraguay, Uruguay
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TLC PERU - CHILE

TLC PERU - MEXICO

TLC PERU - VENEZUELA

TLC PERU - COSTA RICA

TLC PERU - PANAMA

TLC PERU - CUBA

TLC PERU - HONDURAS

TLC PERU - ESTADOS UNIDOS

MAS INFORMACION

Sistema Generalizado de Preferencias (SGP)

Através del SGP, los paises desarrollados conceden preferencias arancelarias a los paises en desarrollo
de forma unilateral y por un tiempo determinado. Actualmente, el Perd no es beneficiario del SGP de
Estados Unidos.

En la segunda parte de este manual se sefialan las condiciones de acceso que el producto editorial
peruano tiene en mercados potenciales.

COTIZACION

La cotizacién es un documento formal elaborado por el exportador que sefala las condiciones en las
que ofrece sus productos o servicios y se entrega a potenciales compradores por correo electronico, fax
u otros medios.

Este documento es una oferta en firme, es decir definitiva; por ello debe ser claro, preciso y en un idioma
gue resulte entendible para ambas partes (inglés, idioma del comprador, etc.). La cotizacion establece
las condiciones de la venta futura y, en ese sentido, tiene un periodo de validez o fecha de vencimiento.
La cotizacion, que también es denominada “pro-forma" o “factura pro-forma", cuenta con informacion
sobre:

EL PRODUCTO:

LAS CONDICIONES DE VENTA:

REFERENCIAS DE LA EMPRESA EXPORTADORA:
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EXPORTADOR

IMPORTADOR
RAZON SOCIAL / NOMBRE PERSONA DE CONTACTO
DIRECCION TELEFONO / E-MALL

Caracteristicas del producto (tipo, formato, material,
tamaro, etc).

Sefiala clausula de adherencia a la convencion de Viena, clausula arbitral

Fuente: MINGETUR Coleccion Promoviendo Exportacion Guia N° 1y Guia
N° 8. PROMPERU Manual de Documentos de Exportacion.

CONTRATO DE COMPRA-VENTA INTERNACIONAL

El contrato de compraventa es un acuerdo entre el vendedor y el comprador que establece las condiciones
de lacompray venta de mercancias entre ambos. El contrato sefala las obligaciones y derechos de cada
una de las partes. De esta manera, el vendedor se compromete a entregar el bien o servicio (transferir la
propiedad) al comprador a cambio de que este Ultimo pague su precio.

Sielvendedor o comprador incumple el contrato, la otra parte tiene derecho a solicitar una indemnizacion
por los perjuicios que el incumplimiento le puede haber causado. Ademas, tiene derecho a solicitar que
el contrato quede sin efecto.

Cuando el comprador y vendedor tienen domicilios en paises diferentes y la mercancia se envia a otro
pais, el contrato de compraventa es internacional.

20 | MANUALDE EXPORTACION DE PRODUCTOS EDITORIALES



Los contratos de compraventa internacional incluyen:

ESPECIFICACIONES DE LA MERGANCIA (caracteristicas, cantidad, precio, embalaje, certificaciones, etc.)
OBJETO DEL CONTRATO

INCOTERMS

MEDIO DE TRANSPORTE

MODALIDAD DE SEGURO

MOMENTO Y FORMA DE PAGO

ENTREGA DE MERCANCIAS

ENTREGA DE DOCUMENTOS
OBLIGACIONES DE LAS PARTES
VIGENCIA DEL CONTRATO

GARANTIAS

JURISDICCION Y LEGISLACION APLICABLE
SOMETIMIENTO A ARBITRAJE

En la practica del comercio exterior no siempre se establece un contrato por escrito, aunque esto es el
ideal. La Convencion de Viena de 1980 sefala que el contrato de compraventa internacional no tendra
que celebrarse por escrito y puede probarse por cualquier medio, incluso testigos o grabaciones.

El contrato de compraventa internacional, seguin la Convencion de Viena, se configura con dos elementos:
la oferta y la aceptacion. La oferta representada en la cotizacion o factura pro forma emitida por el
exportador y la aceptacion representada por la orden de compra o pedido efectuado por el importador.

Es una buena practica evaluar al comprador antes de negociar o cerrar un acuerdo a fin de reducir
riesgos. Para ello, se puede indagar sobre los antecedentes financieros, comerciales, legales del
comprador en PROMPERU, agregados comerciales, embajadas, asociaciones empresariales, centrales

de riesgo (Infocorp).

MAS INFORMACION

Modelos de contratos (Centro de Comercio Internacional)
http://2013.intracen.org/exportadores/modelos-de-contratos/

Modelos de contratos internacionales (PROMPERU)
http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/469767587rad790CB.pdf

e Desarrollando estéandares legales neutrales para contratos internacionales (CCl)

§ http://store.iccwbo.org/content/uploaded/pdf/Developing Neutral | egal _Standards_Int

Contracts.p
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PRODUCCION Y
HABILITACION

B Produccién,
autorizacion, embalaje,
marcado, unitarizacion
de la mercancia.

M Exportador,
Ministerio de RREE,
proveedores de
embalaje.

PROCESOS
DE LA

TRANSPORTE ETAD A DE FINANCIEROY
B Transporte de la EMBARQUE TRIBUTARIO
mercancia.

B Agente carga, cia.
de transporte, cia de
seguro

J
[ ;
ADUANERO

M Despacho
aduanero

M Aduana, agente de

aduanas
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M Financiamiento
y seguros de la
operacion y medios
de pago

M Banco del
exportador e
importador, entidades
financieras



P Con el acuerdo entre el exportador y el importador o el contrato de

compraventa, el exportador debe efectuar diversas acciones para

’—- cumplir de forma eficiente -y en las fechas acordadas- con las

obligaciones asumidas. Estas acciones se engloban en 4 grupos:

aspectos de produccion y habilitacion de la mercancia, aspectos
financieros, aspectos logisticos y aspectos aduaneros.

2\
\

W
\\

En estos procesos, el exportador interactlia con proveedores de
servicios (agencia de aduanas, agencia de carga, banco, empresa
de seguros, empresa de transporte), entidades publicas y privadas
(aduanas, gremios empresariales, ministerios) y el importador. Todo
ello en el marco de la legislacion que existe en el pais del exportador y
del importador, que establecen, entre otros aspectos, las condiciones
de ingreso (importacién) y comercializacion en el pais de destino.

Para iniciar la produccion de los productos editoriales a exportar, es necesario considerar los siguientes
aspectos:

Verificar si los insumos o materias primas pueden ingresar al pais de destino (papel, cartén,
tintes y demas). En el pais de destino algunos insumos pueden ser considerados mercaderia de
importacion prohibida (no pueden ingresar) o restringida (que ingresan solo si cumplen con algun
requisito establecido por las autoridades del pais).

Por ejemplo, los tintes con metales pesados como el plomo no pueden ingresar a la UE y Estados
Unidos mientras en otros mercados se permite su importacion y comercializacion siempre y cuando
el contenido de estos metales no exceda un maximo establecido por las autoridades y se cuente con
un certificado emitido por un laboratorio de prestigio que lo acredite.

Es importante tomar en cuenta que estas exigencias suelen ser mas comunes para productos
destinados al publico infantil (cuentos, libros, etc.).

Verificar si las materias primas o insumos permiten cumplir las reglas de origen y acogerse a los
beneficios de los acuerdos comerciales. El producto a exportar (libro, cuento, enciclopedia, etc.)
solo sera considerado peruano y apto para acogerse a los beneficios de los acuerdos comerciales
(rebajas arancelarias y demas) si el valor de las materias primas o insumos importados que se
utilizan en su elaboracion no exceden un porcentaje (%) del valor del producto final a exportar. Cada
acuerdo establece sus propias reglas de origen.

Verificar si se requiere registrar la marca en el mercado destino. En el Pery, esta labor es realizada
por Indecopi.

Verificar si el producto necesita la autorizacion de edicion o exportacion del Ministerio de
Relaciones Exteriores del Peru: la edicion, impresion, exportacion de libros, revistas, mapas,
cuadernos, planos y cualquier material en el que se represente o hagan referencia a los limites del
Perd requieren contar con una autorizacion previa del Ministerio de Relaciones Exteriores del Peru.

Verificar que los productos tengan todos los elementos de etiquetado para poder ingresar al
mercado de destino.
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EMBALAJE Y UNITARIZACION

El embalaje tiene la finalidad proteger a la carga y facilitar su manipulacion y transporte.

La unitarizacion consiste en agrupar embalajes en una carga compacta de mayor tamafo como una
sola unidad para reducir superficies de almacenamiento y facilitar la manipulacion y traslado de las
mercancias (palet, contenedor).

Los productos editoriales (libros, enciclopedias, cuentos, diccionarios y demds) son carga general o
normal, por lo cual no requieren un embalaje ni un tratamiento especial durante el traslado. Sin embargo,
el exportador debera elegir un embalaje y una unitarizacion adecuada al traslado y la manipulacion a los
que sera sometida la carga.

PRODUCTOS EDITORIALES

Cajas de carton corrugado

Se espera que las cajas de carton sean resistentes a la ruptura, al rasgado, al arrugamiento, y a la
comprension. Se usan con frecuencia cajas de carton de cara doble — doble, con una onda tipo B en el
lado externo y una onda tipo C en el interior de la caja.

Tipos de carton corrugado

DOBLE CARA La mayoria de cajas se fabrica con

0 PARED SENCILLA este tipo de corrugado

CARA DOBLE - Para cajas de gran resistencia. Se usan
DOBLE con frecuencia para la exportacion.
?gﬁ)llllElGADO 56 Usa para productos a granel.

Fuente: MINGETUR Guia de envases y embalajes.
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Tipos de onda

Da mayor resistencia a la comprension
AN AWAWAWAN A vertical.
105 - 125 ONDAS POR METRO LINEAL

Mayor resistencia a la compresion

T~ 7~~~ B plana.
150 - 184 ONDAS POR METRO LINEAL

NI AWAWAWAN 0 Las mas utilizada.
120 - 145 ONDAS POR METRO LINEAL

Fuente: MINGETUR. Guia de envases y embalajes.

Palets .

Los palets facilitan el transporte y la manipulacion de la
carga, por ello se usan cuando la cantidad y el volumen LARGO ANCHO ALTURA

de la carga ya no permiten trasladarla adecuadamente 0.8 M 2m 10 om
como carga suelta. om om 0 om
Después de acondicionar la carga en el palet se requiere LY L2 [T
reforzar con laminas de plastico, stretch film, zunchos o Fuente: MINGETUR. Coleccion Promoyienodo
flejes de plastico Exportacion Guia N° 8

Palets de madera

La madera de los embalajes usados en el comercio
exterior debe ser fumigada o tratada térmicamente,
segun la Norma Internacional de Medidas Sanitarias N°
15 (NIMF N° 15). De no cumplir esta norma, la autoridad
sanitaria del pais de destino no permitira el ingreso de
este embalaje.

Las ventajas que brindan los palets de madera son
estabilidad y uso universal en todas partes del mundo.

Palets de plastico

El plastico es otro material utilizado para el embalaje.
Tiene la ventaja de que no requiere cumplir con requisitos
sanitarios como la madera. Ademas, son livianos,
encajables, con elementos de sujecion, y cavidades
funcionales.
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Contenedores

Los contenedores facilitan el transporte y la
manipulacion de grandes cantidades de carga.
Algunos tipos de contenedores son:

STANDARD: completamente cerrados

OPEN TOP: con apertura en el techo

FLACK RACK: con apertura a los lados

CONTENEDORES: DIMENSIONES ESTANDAR

LARGO ANCHO ALTURA CARGA CUBAJE
20' (20 pies) 6m 2,38 M 24Mm 21920 kg 33.2m?
40' (40 pies) 2m 2,38'M 24Mm 26 930 kg 67,6 m?

Fuente: MINGETUR. Coleccion Promoviendo Exportacion Guia N° 8. Guia de Transporte Acuatico

Marcado
El marcado del embalaje es importante para evitar el fraude, la violacion y la mala manipulacion de la
carga. Existen tres tipos de marcado:

importador, destino, direccion, nimero de referencia, nimero de
unidades.

pais de origen, puerto o aeropuerto de salida, puerto o aeropuerto
de entrada, peso bruto, peso neto, dimensiones de las cajas.

se usan simbolos pictéricos internacionalmente aceptados.

Simbolos pictoricos ISO
Son un conjunto de simbolos utilizados para marcar la carga y fueron desarrollados por la ISO (ISO
780:1983).

Permiten al exportador dar a conocer, de forma clara y simple, los cuidados que deben tener con la carga
las personas a cargo de la manipulacién y el traslado. Ademas, evitan confusiones por diferencias de
idioma o ignorancia que se pueden dar en algun punto del recorrido que realiza la carga.

Los simbolos puedan estar en un sticker que se pega o ser pintados directamente en el embalaje. Es
importante que el simbolo resalte para que sea facilmente identificado, y para ello se recomienda que
estén pintados de negro sobre un fondo blanco y que tengan un tamafio de: 10 cm, 15 cm, 20 cm 6 mas,
para embalajes de varios metros cubicos.
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La Ventanilla Unica de Comercio Exterior (VUCE) es un sistema que permite a los usuarios del comercio
exterior (exportador, importador) y del transporte internacional efectuar los tramites requeridos por las
autoridades peruanas para la exportacion e importacion de mercancias.

La VUCE es una herramienta en linea que, a través de un solo punto de contacto, posibilita la gestion
de los tramites de exportacion e importacion 24 horas al dia, 7 dias a la semana. A la VUCE se accede a
través de https://www.vuce.gob.pe/

La VUCE opera con las principales entidades publicas y progresivamente incorporara mas de 250
procedimientos administrativos de mercancias restringidas de 17 entidades del gobierno. Estos tramites
son de 3 tipos: a) respecto a los requisitos que deben cumplir las mercancias restringidas, b) sobre el
origen de la mercancia y c¢) sobre los servicios portuarios.

Tipos de tramites que se realizan a través de la VUCE

Permite gestionar

Permite obtener Permite obtener el los procedimientos
autorizaciones, permisos, certificado de origen. La relacionados con los
licencias, certificaciones gestion de calificacion y servicios portuarios y
requeridas para la certificacion de origen. la recepcion, estadia y
exportacion. despacho.

Los exportadores, importadores, agentes de aduanas pueden utilizar la VUCE.

Las firmas y documentos digitalizados o electronicos generados y procesados dentro de la VUCE tienen
la misma validez legal que los documentos impresos y son aceptados por las entidades competentes 'y
las que estan vinculadas a la VUCE.

En el caso de los productos editoriales, a través de la VUCE se puede obtener el certificado de origen que
se requiere para acogerse a los beneficios de los acuerdos comerciales. En la actualidad, el Ministerio de
Relaciones Exteriores no esta integrado a la VUCE, por lo cual la autorizacion para la edicion y exportacion
de libros, revistas, mapas y cualquier material en el que se represente o haga referencia a los limites del
Perd, aun no se puede conseguir por esta via.

MAS INFORMACION

gh  Ventanilla Unica de Comercio Exterior
& https://www.vuce.gob.pe/

)i
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PROCGESO PARA SER USUARIO DE LA VUGE

»

Ve a
Clave Sol (Tramites
y Consultas). Luego,
ingresa: RUC (empresa
0 persona exportadora).
Usuario: identificador del
usuario Clave: Clave sol

Ve a Mercancias
restringidas, luego
a Autenticacion
SOL, ingrese RUC,
usuario y clave.

\ 4

N

llena el formulario

gue se muestray

se crea tu buzon
electronico.

Solicitud Unica de Comercio
Exterior (SUCE): formato
electronico de la VUCE a
través del cual se solicita

a la entidad competente el
documento (autorizacion,
certificado, permiso, registro
etc.) requerido para exportar o
importar una mercancia.

m-b

Haz clic en el nombre de la

empresa o persona exportadora, En perfiles marca:
en el menu desplegado escoge
Administracion de usuarios - Mis tramites aduaneros
secundarios y crea un usuario - VUCE

secundario para la VUCE.

¥
0

Por seguridad, cambia - Usuario consulta
la clave asignada por la - Usuario operacion
Sunat, en operaciones en - Usuario agente de
linea. aduana

- Usuario supervisor

Fuente: MINCETUR Guia N° 10 Ventanilla Unica de Comercio Exterior VUCE. Coleccion
Promoviendo Exportacion

PROCESO PARA OBTENER UN DOCUMENTO A TRAVES DE LA VUCE

T INGRESA A LA VUCE Utiliza tu RUC, usuario y clave.

2 ENVIA TU SOLICITUD Elige el documento que deseas obtener y |a
entidad que lo emite. Llena la SUCE con la informacion solicitada y
adjunta los documentos requeridos. Luego, envialos a la VUCE mediante
la opcion Transmitir.

3 PAGA POR EL TRAMITE Recibirds el monto del importe a pagar y el
codigo que identifica el pago. Debes realizarlo en los bancos comerciales
o mediante pago electrénico a través de la SUNAT. Después, enumera

la SUCE, envia la informacion a la entidad responsable. En este instante
empieza a correr el tiempo para atender el tramite.

4 SEGUIMIENTO DEL TRAMITE, A través de la VUCE puedes rastrear y
monitorear la evolucién del tramite, y por el buzén electrénico también
tienes contacto con la entidad responsable del tramite

5 EMISION DEL DOCUMENTO

Al concluir el tramite recibiras un archivo digital con el documento
(autorizacion, permiso, certificado).

Si el acuerdo comercial no permite archivos digitales, se emitira un
documento fisico.
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La edicion, impresion, comercializacion, exportacion e importacion de libros, revistas, mapas, cuadernos,
diskettes, videocasetes, planos y cualquier material en el que se represente o haga referencia a los limites
del Peru, requieren contar con una autorizacion previa del Ministerio de Relaciones Exteriores del Peru
(Ley N° 26219 - 93 y Decreto Supremo N° 015-93 RE).

Por ello, es necesario que, antes de la edicion del material, se ajusten a la forma correcta los mapas y
referencias a los limites del Peru y se solicite la autorizacion del Ministerio de Relaciones Exteriores del

Perd. De esta manera, el producto estara apto para su posterior exportacion.

Proceso para exportar material que requiere autorizacion del
Ministerio de Relaciones Exteriores del Peru

PODRA SOLICITAR APOYO A:

Instituto Geografico Nacional

Direccion de Hidrograffa y Navegacion de la Marina de Guerra del Perd
los mapas o las Sociedad Geografica de Lima
referencias a los Ministerio de Educacion

limites del Perd. consejo Nacional de Ciencia y Tecnologra

Solicitud de autorizacion
Solicitud del editor o representante pidiendo
autorizacion para edicion, exportacion, importacion,
comercializacion, importacion y con la siguiente

del informacion:
Ministerio de Relaciones

. ) Muestra del material bibliografico o
Exteriores del Peru. 9

cartografico a ser editado, exportado,
importado, impreso, distribuido.

Titulo de la obra, ano de edicion, nimero de
paginas de la obra, cantidad de piezas a ser
editadas, exportadas, importadas, impresas,

Z del oanas
e S , e distribuidas.
Ministerio de Relaciones

Exteriores del Peru. Editorial, lugar de procedencia y de
impresion.

Datos de la editorial: Razon social de
la empresa o nombres y apellidos de la
persona natural, teléfono, correo electrénico,

el . .
direccion.

producto editorial.

Lugar de presentacion: Mesa de partes del
Ministerio de Relaciones Exteriores del Peru:
Jr. Lampa 535 Lima

% el producto Costo: Gratuito
\__ editorial. La autorizacién del ministerio se entregara a la agencia

de aduanas para que realice el despacho aduanero.

Fuente: Ley N° 26219 - 93. Decreto Supremo N° 015-93 RE. Ministerio de Relaciones del Per(.
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PROCESO DE AUTORIZACION DEL MINISTERIO DE RELACIONES EXTERIORES DEL PER(

& 0,

PRESENTA INFORME RESOLUCION APTO
SOLICITUD DE TECNICO FAVORABLE ara exportar
AUTORIZACION Direccién de Direccién de P p
Mesa de partes limites limites
del Ministerio

& f_ =

INFORME RESOLUCION
PRESENTA TECNICO FAVORABLE APTO
RECONSIDERACION Direccion de Direccion de para exportar
Direccion de limites limites limites

Ministerio de RR.EE.

X
\ 4

= /
15 plazo para g Z
pias presentar /[
 —
. INFORME RESOLUCION
. . PRESENTA APELACION TECNICO FAVORABLE
Direccion General de Soberania Direccién de Direccidn
Ministerio de RR.EE. limites General de
Soberania

X
Tiempo total 70 ’ ’

Considerando tramite inicial,

reconsideracion y apelacion: DIAS NO APTO APTO

para exportar para exportar

MAS INFORMACION
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La factura comercial es un comprobante de pago que el exportador emite a favor del importador y que
acredita la transferencia de bienes o la prestacion de servicios.

En el Perl, se emiten facturas para las operaciones de exportacion reconocidas como tales en las
normas sobre el Impuesto General a las Ventas (IGV).

La factura comercial es un documento que tiene importancia comercial, tributaria y aduanera. Su formato
y emision deben ajustarse a lo establecido por la SUNAT en el Reglamento de Comprobantes de Pago.

No considera el importe del IGV porque las operaciones de exportacion no pagan este impuesto.
En castellano, ademas, en inglés o en el idioma del importador
Emitir el nimero de copias solicitadas por el importador

El valor total de la mercancia debe estar de acuerdo con lo indicado en la carta de crédito, si
fuese el caso.

El valor del flete y del seguro deben coincidir con lo indicado en el documento de transporte (Bill
of lading, guia aérea, carta de porte) y la péliza de seguro, respectivamente.

Coordine con el importador si necesita que la factura incluya algun dato especial, principalmente
para realizar los tramites de importacion y pagar los derechos de importacion.

La factura se entrega al agente de aduanas (copia SUNAT) para que efectue el despacho aduanero y al
importador (original).

MAS INFORMACION

gk Reglamento de comprobantes de pago (SUNAT)
& http://www.sunat.gob.pe/legislacion/superin/1999/007.pdf

)i
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FAGTURA [Formato referenciall

Serie y nimero correlativo

EXPORTADOR

del domicilio fiscal y del lugar de emision

RAZON SOCIAL / NOMBRE

DIRECCION

CIUDAD ESTADO

PAIS TELEFONO

PAIS DE FABRICACION N° DE GUIA DE REMISION U otro documento relacionado
INCOTERMS MONEDA

INFORMACION DE LOS PRODUCTOS

Fuente: Reglamento de Comprobantes de Pago. MINCETUR Guia N° 1 Exportando Paso a
paso. Goleccion Promoviendo Exportacion. PROMPERU Manual de Documentos de Exportacion.
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El packing list es un documento en el que el exportador detalla los bultos o cajas que conforman el envio.
En esta lista menciona el numero de referencia, peso, dimensiones y contenido de cada bulto.

Este documento esta relacionado con la factura comercial, por ello se elabora un packing list por cada
factura.

El packing list se entrega a la agencia de aduanas, a la agencia de carga y al importador porque facilita
la estiba, consolidacion, localizacion e inspeccion de la mercancia en diferentes momentos del proceso
logistico y aduanero.

INFORMACIGN GENERAL
FAGTURA COERCIAL " DE PEDIDD
\° TOTAL DE PALETS \° TOTAL DE GAIS
VOLUMEN TOTAL (1) ENBALAJE
PESD BRUTO TOTAL PESD NETO TOTAL
" DELPALET  N'DELAGAA  GONTENDO DE LA GAJA DINENSIONES EXTERIORES ~ PESO BRUTO DE LA GAJA

largo x ancho X altura

TOTAL

Fuente: MINCETUR Guia N° 1 Exportando Paso a paso, GColeccion Promoviendo
Exportacion. PROMPERU Manual de Documentos de Exportacion.

NOTA

El peso neto no incluye el embalaje.
El peso bruto incluye el embalaje.

La prueba de origen (certificado de origen o declaracién de origen) acredita el origen de la mercancia que
se va a exportar, a fin de acogerse a las preferencias arancelarias que otorgan los acuerdos comerciales
o el Sistema Generalizado de Preferencias (SGP).

Cada acuerdo comercial establece reglas de origen especificas por tipo de producto, y los exportadores
deben analizar si sus productos cumplen con las reglas de origen del acuerdo de comercial al cual

desean acogerse.

Los acuerdos comerciales establecen tres formas para obtener la prueba de origen:

el productor o el exportador emite su propio certificado de origen
siguiendo los lineamientos y cumpliendo las reglas del acuerdo comercial. Ejemplo: Acuerdo
Comercial Pert — EEUU; Perd — Canada; Perd — Corea del Sur.
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el certificado de origen es emitido por entidades habilitadas
por el Ministerio de Comercio Exterior y Turismo (MINCENTUR). Ejemplo: Acuerdos Comerciales:
Peru — Chile; Perd — MERCOSUR (Argentina, Brasil, Paraguay, Uruguay); CAN (Bolivia, Colombia,
Ecuador); Perd — México; Pert — Costa Rica.

Actualmente, existen 22 gremios empresariales (Cdmaras de Comercio y otros), ubicados en 19
ciudades del pais, habilitados para emitir certificados de origen.
Se puede acceder a la relacion de estas entidades en el siguiente link del MINCETUR https://

www.mincetur.gob.pe/wp-content/uploads/documentos/comercio_exterior/certificacion_de
origen/certificacion_por_entidades/Entidades_Delegadas.pdf

si el exportador esta calificado como Exportador Autorizado
podra emitir declaraciones de origen en relacion con la mercancia exportada y conforme a lo
establecido en el acuerdo comercial. Ejemplo: Acuerdo Comercial Perd — Costa Rica

Los certificados de origen para mercaderias que se envian a paises con los cuales tenemos acuerdos
comerciales se tramitan a través de la VUCE. La excepcion son los acuerdos con Estados Unidos, Canada
y Corea del Sur que permiten autocertificacion.

Mientras que el tramite en la VUCE es en linea, la emision del certificado es fisico para la mayoria de
paises porque los acuerdos comerciales aun no aceptan la emision de documentos electronicos. Por su
parte, los paises de la Alianza del Pacifico (Chile, Colombia y México) si aceptan certificados electronicos.
En el caso de la autocertificacion, los productores deben registrar y guardar la informacion que acredita
que el producto exportado cumple con la regla de origen del acuerdo comercial al que se acogen. La
aduana u otra entidad del gobierno del pais de destino puede efectuar auditorias sobre la emision de la
autocertificacion.

El certificado de origen es entregado al importador para que realice los trémites de importacion en su pars,

y pueda acogerse a las rebajas arancelarias y otros beneficios que otorgan los acuerdos comerciales o
los SGP.

MAS INFORMACION

gk Certificacion de Origen (MINCETUR)
(g% https://www.mincetur.gob.pe/comercio-exterior/certificacion-de-origen/

B
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PROCESO PARA OBTENER EL CERTIFICADO DE ORIGEN EMITIDO POR ENTIDAD

- o» > & > LG

,con RUC,
usuario y clave.
con el valor de los por la por la entidad
materiales, mano de entidad a emitir el encargada
obra y demas gastos certificado.

de la fabricacion del
producto editorial a
exportar. Evidencia que
se cumple laregla de
origen.

el

ala entidad
encargada, para

ello, comunica
el nimero de

solicitud

importados: valor
CIF de importacion
y porcentaje (%)
gue representa del
Valor FOB o Ex Work
de exportacion del
producto editorial.
Materiales peruanos:
valor de compra

4
Materiales i

factura) y porcentaje ALIANZA DEL PACIFICO 4]
0/o) que representa en (Chile, Colombia, México) “é’
el Valor FOB o Ex Work -~ b
de exportacion del 7y | 2
producto editorial = 5

Fuente: SUNAT. Procedimiento de Exportacion Definitiva

Declaracion Jurada de origen: Se elabora para cada producto a exportar. Cuando el fabricante y el
exportador son distintos, ambos pueden confeccionarla; sin embargo, se recomienda que el fabricante
lo elabore por contar con informacion importante de esta empresa. Tiene validez de 2 afios, salvo cuando
el acuerdo comercial indique un periodo distinto o cuando sea necesario actualizarla.

Certificado de origen: Se emite un certificado de origen por cada factura de exportacion. Cuando la
fabricacion y la exportacion son efectuadas por diferentes personas o empresas, el fabricante autoriza
al exportador emitir certificados de origen con base en su declaracion jurada de origen por tiempo
determinado.

Costo: S/. 42.40 (Establecido por el MINCETUR e igual en todas las entidades habilitadas para emitirlo)
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La salida de mercancias del pais (exportacion) debe cumplir tramites ante la aduana. A este conjunto de

formalidades se le denomina despacho aduanero.

En la exportacion definitiva, como es el caso de las ventas o envios de muestras de productos editoriales
a otros paises, el exportador tiene diferentes opciones para realizar el despacho aduanero de las

mercancias.

Si el valor FOB de exportacion es mayor a USS 5 000, el despacho se efectia por el proceso general de

exportacion definitiva y con un agente de aduanas.

En el caso de un valor FOB de exportacion igual o menor a USS 5 000, se tiene cuatro alternativas
adicionales: a) despacho simplificado de exportacion, b) despacho simplificado web de exportacion,
c) exportacion por el servicio postal (Courier) y d) Exporta Facil por SERPOST.

EXPORTACION DEFINITIVA - OPGIONES DE DESPACHO ADUANERO

»

»

4
Requiere

Agente de
Aduanas

£l
No requiere

Agente de
Aduanas

N,
Q7
Agente de

Aduanas
opcional

£l
No requiere

Agente de
Aduanas

»

»

»
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Despacho
general
exportacion

Exporta Facil
(SERPOST)

Despacho
Simplificado
de
Exportacion

Despacho
Simplificado
Web de
Exportacion

Exportacion
por envio
de entrega
rapida - EER

»

»

»

»

Declaracion
Aduanera de
Mercancias
(DAM)

Declaracion
Exporta Facil
(DEF)

Declaracion

Simplificada de

Exportacion

Declaracion

Simplificada de

Exportacion

Declaracion

Simplificada de

Envios de Entrega

Rapida - DS
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El despacho aduanero de las exportaciones cuyo valor FOB es mayor a USS 5 000 se realizan por el
proceso general de exportacion definitiva y con un agente de aduanas.

Las ventas de productos editoriales al exterior cuyo valor FOB es mayor a USS 5 000 requeriran este tipo
de despacho.

Documentos requeridos son:

emitida por el exportador, copia SUNAT. En el caso de factura
electrénica no se requiere imprimir porque el funcionario aduanero revisara esta informacion
en la intranet de la SUNAT.

correspondiente al contrato de fletamiento.
Transporte maritimo: Conocimiento de embarque o Bill of Lading (B/L)
Transporte aéreo: Guia aérea
Transporte terrestre: Carta de porte

a través de una carta poder ante notario, o
endoso de documento de transporte, o por medios electrénicos.

Ademas, en los casos que correspondan:

para los libros, revistas,
mapas, cuadernos, diskettes, videocasetes, planos y cualquier material en el que se represente
o haga referencia a los limites del Peru.

que permite acogerse a los beneficios que los acuerdos
comerciales le otorgan a los productos peruanos. Se tramita segun los requisitos de cada
acuerdo comercial.

MAS INFORMACION

Exportacion definitiva (SUNAT)
http://www.sunat.gob.pe/orientacionaduanera/exportacion/index.html

gk Procedimiento de exportacion definitiva (SUNAT)
zg% http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html
K
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DESPACHO GENERAL DE EXPORTACION DEFINITIVA (con agente de aduanas y DAM)

-

(». s

el exportador

Z * . % * :j‘ 1 * ;

jii%

encarga al agente al por el agente de
de aduanas el agente de aduanas aduanas con datos
despacho de su (factura, etc.) provisionales
mercancia
l jJ L g B o NARANJA JJ X
i % 04
| € * €« e 1
la exportacion, el agente Mercancia lista
de aduanas ingresa los para embarcar

datos y envia documento
de transporte en formato

digital
ROJO
AUTOMATICA

Fuente: SUNAT. Procedimiento de Exportacion Definitiva

NO AUTOMATICA

D

Mandato: el exportador otorga el mandato al agente de aduanas a través: a) del endoso del documento de
transporte, b) por poder otorgado ante notario y con validez para mas de un embarque y hasta por 12 meses,
¢) por medios electronicos.

Deposito temporal: lugar donde se ingresa y almacena la mercancia y permanece a disposicion de la aduana hasta
que autorice su embarque. La empresa de transporte (naviera o linea aérea) trabaja con un grupo de depdsitos
temporales.

Revision documentaria: examen que realiza la Aduana de la informacion contenida en la DAM y en los documentos
que la sustentan.

Reconocimiento fisico: verificacion de lo declarado por el funcionario aduanero a través del reconocimiento de la
mercanciay la verificacion de su naturaleza, estado, cantidad, valor, peso, medida, partida arancelaria. El funcionario
aduanero puede extraer muestras para un analisis quimico o extraer etiquetas que sefalen las caracteristicas del
producto.

Levante: Autorizacion de la aduana para que el exportador disponga de la mercancia y pueda embarcarla.

Plazo para embarque de la mercancia: 30 dias calendarios a partir del dia siguiente de enumerada la DAM.

Plazo pararegularizacion de la exportacion: 30 dias calendarios a partir del dia siguiente del término del embarque.
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Para exportaciones de valor FOB menores a USS 5 000 y para mercancias sin valor comercial.

Este es el caso de las ventas al exterior de productos editoriales por un valor FOB inferior a USS 5 000, y
de los envios de muestras de productos editoriales a otros paises.

El despacho simplificado de exportacion lo realiza el mismo exportador, lo encarga a un agente de
aduanas, o delega en un representante mediante una carta poder.

En el caso de realizar el despacho aduanero con un agente de aduana, el proceso, documentos, plazos
y demas seran iguales a los del despacho general de exportacion definitiva, excepto la regulacion de la
exportacion que se realiza directamente en las instalaciones de la aduana.

Si se prescinde del agente de aduanas, el despacho aduanero lo ejecuta de forma presencial en la Aduana
el exportador (persona natural o el representante legal de la empresa exportadora) o el representante a
quien se le dio la potestad de hacerlo.

El exportador o su representante gestionan en las oficinas de la aduana la numeracion de la declaracion
simplificada de exportacion (DSE), el levante y la regulacion de la exportacion si se usé la via maritima,

ademas del reconocimiento fisico de la mercancia si ese fuese el caso.

La aduana atiende las 24 horas del dia y realizar el despacho directamente en sus instalaciones ofrece
la ventaja de tener orientacion a lo largo del proceso.

DESPACHO SIMPLIFICADO DE EXPORTACION (DSE) POR EXPORTADOR 0 REPRESENTANTE

2zt \ -
o’ » Z » mo *
Ze r
« | %j i
exportador o
representante factura,

autorizacion, etc. '

|%

V¥
—

. 0S documentaria y
copia del conocimiento reconocimiento
de embarque y de la DSE

‘ MARITIMO NARANJA
AEREO ?
“r € & €

Mercancia lista
para embarcar

Fuente: SUNAT. Procedimiento de Despacho Simplificado de Exportacion
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Plazo para embarque de la mercancia: 30 dias calendarios a partir del dia siguiente de enumerada la DAM.
Plazo pararegularizacion de la exportacion: 30 dias calendarios a partir del dia siguiente del término del embarque.

Documentos requeridos:

emitida por el exportador, copia SUNAT. En el caso de factura
electronica no se requiere imprimir porque el funcionario aduanero revisara dicha informacion
en la intranet de la SUNAT.

que representa el contrato de fletamiento.

-Transporte maritimo: Conocimiento de embarque o Bill of Lading (B/L)
-Transporte aéreo: Guia aérea
-Transporte terrestre: Carta de porte

Ademas, en los casos que corresponda:

carta poder ante notario o endoso de
documento de transporte, o por medios electronicos.

cuando
no lo efectla directamente el representante legal de la empresa exportadora o el exportador
(persona natural).

para los libros, revistas,

mapas, cuadernos, diskettes, videocasetes, planos y cualquier material en el que se represente
o haga referencia a los limites del Peru.

que permite acogerse a los beneficios que los Acuerdos
Comerciales le otorgan a los productos peruanos, se tramita segun los requisitos de cada
Acuerdo Comercial.

MAS INFORMACION

Despacho simplificado de exportacion (SUNAT)
http://www.sunat.gob.pe/orientacionaduanera/despsimpexportacion/index.html

= Proced|m|ento de despacho smphﬂcado de exportamon (SUNAT).
h he:lAfejf ULM8J:

& he. . b.
@ Ieg|s|aC|onzprocedlmzdesQachozexgortamon[exportaczprocEspemf(dooAnexoszrsnaa 162-

B 2011-inta-pe.02.01.doc+&cd=2&hl|=es&ct=clnk&gl=pe
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Se aplica a exportaciones con caracter comercial y de valor FOB menor a USS 5 000.

Las ventas de productos editoriales a compradores ubicados en otros paises y por un valor FOB inferior
a USS 5 000 utilizan este tipo de despacho.

El exportador realiza directamente el despacho aduanero a través de la pagina de la SUNAT. Para ello
debe contar con RUC y Clave Sol.

Seingresaawww.sunat.gob.pe / Tramites y Consultas / SUNAT operaciones en linea /Aduanas / Sistema
de Despacho Aduanero / Exportacion Simplificada.

La ventaja de esta modalidad de despacho es que los tramites se realizan en linea, a través de medios
electronicos y las 24 horas del dia. Se llena el formato de Declaracion Simplificada Web de Exportacion
(DSW) y se adjunta los documentos en formato digital. También se regulariza la exportacion y se verifica
el canal de control y el levante.

Sin embargo, si el canal de control asignado fuera rojo y la regulacion de la exportacion fuera no

automatica se requerira presencia fisica del exportador para el reconocimiento fisico de la mercancia 'y
la presentacion fisica de los documentos de la regulacion, respectivamente.

DESPACHO SIMPLIFICADO WEB DE EXPORTACION (DSW)

. » - = » l.i

,conla
clave SOL en formato

digital factura,
autorizacion, etc.

documentaria y
reconocimiento

o X
AUTOMATICA AUTOMATICA

Mercancia lista
Ingresa datos ,conla para embarcar
y envia doc. de clave SOL
transporte en
formato digital.

Fuente: SUNAT. Procedimiento de Despacho Simplificado Web de Exportacion
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Plazo para embarque de la mercancia: 30 dias calendarios a partir del dia siguiente de enumerada la DSW.

Plazo pararegularizacion de la exportacion: 30 dias calendarios a partir del dia siguiente del término del embarque.

Documentos requeridos:

emitida por el exportador, copia SUNAT. En el caso de factura
electronica no se requiere imprimir porque el funcionario aduanero revisara dicha informacion

en la intranet de la SUNAT.

-Transporte maritimo: Conocimiento de embarque o Bill of Lading (B/L)

-Transporte aéreo: Guia aérea
-Transporte terrestre: Carta de porte

Ademas, en los casos que corresponda:

para los libros, revistas,

mapas, cuadernos, diskettes, videocasetes, planos y cualquier material en el que se represente
o haga referencia a los limites del Peru.

que permiteacogersealosbeneficios quelos acuerdos comerciales
le otorgan a los productos peruanos. Se tramita segun los requisitos de cada acuerdo comercial.

MAS INFORMACION

Despacho simplificado web de exportacion (SUNAT)

http://www.sunat.gob.pe/operatividadaduanera/manuales/exposimplificada/ManualUsuario.

html
Proceso de despacho simplificado web de exportacion (SUNAT)

http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/exportacion/exportac/procEspecif/

despa-pe-02.03.htm

=4 39 %
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Para exportaciones con valor FOB menores a USS 5 000 y que se envian a través de una empresa de
servicio de entrega rapida, comunmente denominada courier.

Las exportaciones de productos editoriales por un valor FOB inferior a USS 5 000 pueden optar por esta
forma de envio.

Esta modalidad resulta de facil ejecucion para el exportador porque ademas de tener la mercancia
producida y embalada correctamente, solo debe conseguir los documentos de exportacion y entregar la
carga en las oficinas a la empresa de courier en la fecha y hora prevista.

EL courier realiza el despacho aduanero tanto en el pais de origen como en el pais de destino y el traslado
de la mercancia desde las instalaciones del exportador hasta el almacén del importador (servicio puerta

a puerta).

Por ello, también resulta conveniente para el importador, quien recibe la mercancia en sus almacenes y
solo debera cancelar los derechos de importacion.

EXPORTACION POR ENVIO DE ENTREGA RAPIDA (EER) - COURIER

\
' = * m - *

........ ~ N
1y * @ J JiLZS
7, entus .

oficinas factura, certificado

origen '
ROJO a L

l documentaria 'y

reconocimiento

NO
INTRUSIVO < E ’

SVION3AIONI ON

por imagenes

NARANJA
11
.
S L\.
e« & e
R NG
—
_ por Mercancia lista
el courier pals para embarcar
por el importador destino

Fuente: SUNAT. Procedimiento de Envios de Entrega Rapida
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Plazo para embarque de la mercancia: 3 dias calendarios a partir del dia siguiente de enumerada la DS.
Plazo para regularizacion de la DS: 10 dias calendarios a partir del dia siguiente del término del embarque.

Documentos requeridos:
copia SUNAT. En el caso de factura

electronica, no se requiere imprimir porque el funcionario aduanero revisara dicha informacion
en la intranet de la SUNAT.

Ademas, en los casos que corresponda:

para los libros, revistas,
mapas, cuadernos, diskettes, videocasetes, planos y cualquier material en el que se represente
o haga referencia a los limites del Peru.

que permite acogerse alos beneficios que los acuerdos comerciales
le otorgan a los productos peruanos, se tramita segun los requisitos de cada acuerdo comercial.

MAS INFORMACION

gk Envios de entrega rapida (SUNAT)

@% http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/especiales/envioEntRap/procGeneral/
" despa-pg.28.htm
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Exporta Facil es un mecanismo para facilitar las exportaciones, especialmente de los micro, pequefios
y medianos exportadores del Peru. Involucra el trabajo conjunto de 10 instituciones del Estado como el
Ministerio de Transportes y Comunicaciones, SUNAT (aduanas), PROMPERU, SERPOST, MINCETUR y
otros.

Exporta Facil hace mas sencillo el despacho aduanero y la logistica de la exportacion. Mediante este
mecanismo se puede realizar exportaciones con valor FOB iguales o menores a USS 7 500 a través de
SERPOST.

Se ingresa a www.sunat.gob.pe, Tramites y Consultas / SUNAT operaciones en linea /Aduanas / Exporta
Facil, con el RUC y la Clave Sol del exportador.

El exportador llena la Declaracion de Exporta Facil (DEF) vy, luego que la aduana la enumera, imprime 4

ejemplares y uno adicional por cada bulto a enviar. Posteriormente, el exportador se dirige a SERPOST y
entrega la carga y los documentos de exportacion.

EXPORTA FACIL

\
-IIIIIWW
* - T * % * .‘..‘.I
‘ J iL2s
,con la ademas 1 copia
clave SOL por cada bulto

g NARANJA J/r
‘‘‘‘‘‘‘‘ - € i P @ -
(I i
Mercancia lista
pals destino para embarcar
por SERPOST

\ 4 " 4

v L

al importador

por el importador

Fuente: SUNAT. Procedimiento de envios postales transportados por el servicio postal
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Documentos requeridos:

copia SUNAT. En el caso de factura
electrénica, no se requiere imprimir porque el funcionario aduanero revisara dicha informacion
en la intranet de la SUNAT.

Ademas, en los casos que corresponda:

para los libros, revistas,
mapas, cuadernos, diskettes, videocasetes, planos y cualquier material en el que se represente
o haga referencia a los limites del Peru.

que permite acogerse a los beneficios que los acuerdos comerciales
le otorgan a los productos peruanos.

MAS INFORMACION

gk Envios postales transportados por el servicio postal (SUNAT)

zg% http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/especiales/consecPostal/
" procGeneral/despa-pg.13.htm

Consideraciones de tiempo para el despacho aduanero y el envio al exterior
En condiciones normales, toma aproximadamente 8 horas desde que ingresa la mercancia al depdsito
temporal y se obtiene la autorizacion de la aduana para embarcar la mercancia.
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Las exportaciones a consignacion de libros u otros productos editoriales se pueden efectuar a través del
régimen de exportacion temporal para reimportacion en el mismo estado.

En el caso de las mercancias que salieron del pais como exportacion definitiva y tienen que regresar, el
retorno al Peru se puede realizar a través del régimen de reimportacion en el mismo estado.

Exportacion temporal para reimportacion en el mismo estado

La exportacion temporal para reimportacion en el mismo estado permite la salida del pais de mercancias
para que regresen al Peru (reimportadas) sin haber sido modificadas y, sin el pago de aranceles y otros
impuestos aplicados a la importacion, en un plazo de 12 meses o en el periodo de ampliacion solicitado.
Cuando la mercancia exportada a consignacion y por el régimen de exportacion temporal sea vendida en
el exterior, el exportador debera solicitar a la aduana que la mercancia se acoja al régimen de exportacion
definitiva.

Las exportaciones temporales y las reimportaciones de mercancias se encuentran sujetas a
reconocimiento fisico obligatorio.

MAS INFORMACION

gh  Exportacion temporal para reimportacion en el mismo estado (SUNAT)

http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/exportacion/exTemporal/procGeneral/
" despa-pg.05.htm

Reimportacion en el mismo estado

La reimportacion en el mismo estado posibilita el ingreso al Pert de mercancias que fueron exportadas
definitivamente, sin el pago de aranceles y otros impuestos aplicados a la importacion, siempre y cuando
no hayan sido transformadas, reparadas o elaboradas en el exterior.

El exportador puede solicitar la reimportacion en el mismo estado de una parte o del total de las
mercancias exportadas definitivamente.

La mercancia que se somete a la reimportacion en el mismo estado pasa por reconocimiento fisico
obligatorio, a fin de comprobar que la mercancia es la misma que fue embarcada en la exportacion.

Si el exportador gozé de algun beneficio (drawback, admisién temporal para perfeccionamiento activo
etc.) por la exportacion definitiva efectuada, debera devolver a la SUNAT los beneficios obtenidos.

MAS INFORMACION

gk Reimportacion en el mismo estado (SUNAT)

http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/importacion/reimportac/procGeneral/
" despa-pg.26.htm
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En la exportacion, la mercancia pasa por tres trayectos diferentes:

Pais delexportador: desde el local del exportador hasta el lugar de embarque (puerto o aeropuerto)
0 hasta la aduana de salida (via terrestre).

Transporte internacional via maritima, aérea o terrestre.

Pais del importador: desde el lugar de llegada (puerto o aeropuerto) hasta el local del importador,
o desde la frontera hasta el local del importador (via terrestre).

La eleccion del tipo de transporte debera considerar aspectos como: tiempo de transito y de espera,
costos, tipo y caracteristicas de la carga, lugar de destino, seguridad.

Ademas, para programar adecuadamente el envio se necesita conocer: la frecuencia de salida del buque,
la aeronave o el camion, y los itinerarios, rutas o conexiones que realizara el medio de transporte.

ERISTICAS DE LOS MEDIOS DE TRANSPORTE

| Te | uewams | RS TIPO CARG

> Mas economico Mas lento Carga de gran tamafio y peso
Carga a gran escala (peso, Carga en contenedores
> tamao)
Mas rapido ) Mas costoso Carga de peso y tamafio
. Menor riesgo de dafios ala Limitacion de peso y volumen  pequefio, carga de valor, carga
-~ mercancia. perecible, carga urgente.
‘/". Mas disponible - : Carga diversa )
V Senvicie pletta a puerta MAs riesgoso (robo, accidente) ﬁ[rrm%eglsmente para paises

Fuente: MINCETUR Guia N° 8 Transporte y Logistica Internacional. Coleccion Promoviendo Exportacion.
MINCETUR Guias de transporte acuatico, aéreo, terrestre.

Para contratar el servicio de transporte, el exportador requiere la siguiente informacion:
-Peso bruto y neto
-Cantidad de cajas
-Dimensiones de las cajas
-Valor de la carga (USS)
-Tipo y caracteristicas de la mercancia
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| EMPRESAS QUE BRINDAN EL SERVICIO DE TRANSPORTE |

COMPANIA NAVIERA: duefia del buque y se dedica al transporte de mercancias.

AGENTE GENERAL: representante comercial de la compafiia naviera en el pais.

AGENTE DE CARGA INTERNACIONAL, realiza y recibe embarques, consolida carga para ser transportada
LINER REREA: duefia del avion; se dedica al transporte de mercancias.

AGENTE DE CARGA INTERNACIONAL: realiza y recibe embarques; consolida carga que sera transportada.

EMPRESA DE TRANSPORTE TERRESTRE

MINCETUR Guia N° 8 Transporte y Logistica Internacional. Coleccion Promoviendo Exportacion. MINCETUR Guias
de transporte acuatico, aéreo, terrestre.

El exportador puede recurrir a empresas como: compafia naviera, linea aérea, empresa de transporte
terrestre, agente general, agente de carga internacional para contratar a través de ellas el transporte.

Carga
La carga es el conjunto de productos que van a ser transportados y estan protegidos por un embalaje
gue permite la manipulacion, embarque, descarga y transporte.

Los productos editoriales son carga general y no requieren tratamiento especial durante la manipulacion
y el transporte.

La carga general puede ser suelta, unitarizada o consolidada.

mercancias individuales que son embarcadas y manipuladas como unidades
separadas: cajas, fardos, paquetes.

estd compuesta por mercancias individuales como cajas, fardos,
paquetes que estan agrupadas en palets o contenedores.

mercancia de diferentes exportadores que son agrupadas por un
agente de carga internacional para ir en un mismo contenedor.

Flete

El flete es el costo del transporte y se calcula en funcion al peso, dimension y tipo de mercancia a
trasladarse. También influye el nivel de demanda de los servicios de transporte. Es necesario considerar
que a lo largo del afio se tendré temporadas altas (con mayor demanda y precios mas altos del flete) y
temporadas bajas.

En el Pery, latemporada baja se presenta en los primeros meses del ano, luego se incrementa la demanda
por los servicios de transporte y se llega a la temporada alta en los ultimos meses del afo.

Existen tarifas distintas segun el tipo de mercancia: carga general, perecible, valorada, etc.
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CALCULO DEL FLETE
|t ] oeee | EE0_

15 Cajas (C/u de 100 kg. y Im X 1m X 0.8m)

gARGAI SIIJELTIA 0 00N30_|r.|DADA| | 3 USS$ 120 por Tm 0 m?

& calcula el peso en Tm y el volumen en m . ) )

Y el flete se calcula en funcion al mayor entre ampos eSO réal: 15 X 100= 1500 kg. = 15 Tm
Volumen: 15 (1 X 1% 0.8)=12 m3

Flete =12 X 120 = USS 1 440

CONTENEDOR
El flete se cobra segdn el tipo de contenedor:
Contenedor de 20', Contenedor 40

12 cajas (c/u de 20 kg. y 30 ¢cm X 30 ¢m X 30 ¢m)

USS$ 2,5 por kg

CARGA SUELTA 0 CONSOLIDADA Peso real: 12 X 20- 240 kg
Se calcula el peso en kg y el peso volumen en kg. _
Y el flete se calcula en funcion al mayor entre ambos ~ Volumen: 12 (30 X 30 X 30)= 54 kg

6000 cm3/kg
Flete: 240 x 2,5 = USS 600

Se calcula el peso en tm o en kg, y el volumen en m?

Fuente: MINGETUR Guia N° 8 Transporte y Logistica Internacional. Coleccion Promoviendo Exportacion.

Ademas, se debe considerar todos los costos relacionados con el transporte principal y no solo el flete.

PORTE PRINGIPAL

FLETE Manipulacion de la carga (THC)
EMISION DE CONOCIMIENTO DE EMBARQUE Ajustes de tipo de cambio
AGENCIAMIENTO MARITIMO (vistos buenos) Consolidacion carga

GASTOS PORTUARIOS Recargo collect

RECARGO DE COMBUSTIBLE (BAF)

Las formas de pago del flete depende del incoterm y del acuerdo que tengan el exportadory el importador.

Pueden ser:

Flete prepagado (prepaid): pagado antes del embarque

Flete por cobrar (collect): pagado en destino por quien recibe la mercancia
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Contrato de transporte maritimo

Bill of Lading o conocimiento de embarque o manifiesto de carga
El bill of lading (B/L) es el conocimiento de embarque del transporte maritimo y fluvial, y acredita el
contrato de transporte.

Este documento de embarque cumple tres funciones:

CONSTANCIA DE RECEPCION de la mercancia y de su estado al momento de recibirla.

TITULO DE PROPIEDAD Y POTESTAD de disponer libremente de la mercancia, por ello permite a
su tenedor negociarla o reclamarla al transportista.

PRUEBA DEL CONTRATO DE TRANSPORTE y de sus condiciones

Por otro lado, el B/L como titulo de propiedad puede ser:

Nominativo: se especifica solo el destinatario y no puede ser endosados.
Alaorden: se especifica el destinatario y esta precedido de la expresion “a la orden de”. Permiten
la trasferencia de la mercancia por endoso (firmay sello en la parte posterior).

El B/L es emitido por la compafiia naviera, el agente general y por el agente de carga internacional
(cuando se transporta carga consolidada).

Los B/L a la orden pueden endosarse en reiteradas ocasiones durante el traslado de la mercancia y
mientras esta en el puerto de destino previo a su entrega.

Por lo general, se emiten 3 originales del B/L; y para disponer de la mercancia se debe presentar al
transportista los 3 originales o un original endosado por el apoderado de la empresa importadora.

Tipos de bill of lading

B/L clean (limpio): sefiala que la mercancia fue recibida a bordo en aparente perfecto estado.

B/L dirty (sucio): cuando se establece observaciones al estado y condicion de la carga. Por ejemplo:
bultos machados, bultos desgarrados, posible derrame, embalaje deficiente.

B/L on board (mercancia embarcada): se emite cuando la carga esta cargada a bordo y estibada en las
bodegas del barco.

B/L received for shipment (recibido para embarque): se emite cuando el transportista recibe la
mercancia para su posterior embarque.

B/L master (B/L madre): se emite cuando se transporta mercancia consolidada en un solo contenedor.
Se debe considerar que un contenedor debe tener un solo B/L.

B/L hijas: se emiten para desconsolidar la carga, es decir, para individualizar en cada importador la
carga que fue transportada consolidada.

MAS INFORMACION

gk Guia de orientacion al usuario del transporte acuatico (MINCETUR)

https://www.mincetur.gob.pe/wp-content/uploads/documentos/comercio_exterior/facilitacion
ﬁ comercio_exterior/Guia_Transporte_Acuatico_13072015.pdf
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Airway Bill o guia aérea o conocimiento de embarque

Este documento evidencia el contrato de transporte aéreo y la recepcion de la mercancia. Asimismo,
sefala las condiciones del transporte. Ademas, es un documento comercial requerido para el despacho
aduanero y para el cobro de la carta de crédito o de la cobranza documentaria.

La guia aérea puede ser emitida directamente por la aerolinea y también por el agente de carga

internacional.

MAS INFORMACION

gh  Gula de orientacion al usuario del transporte aéreo (MINCETUR)

https://www.mincetur.gob.pe/wp-content/uploads/documentos/comercio_exterior/facilitacion
bt comercio_exterior/Guia_Transporte_Aereo_13072015.pdf
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PROCESO DEL TRANSPORTE INTERNACIONAL MARITIMO Y AEREO

&,

A ST S R

pais
I\ ] Al exportador

maritimo, aéreo buque o avion,

por el operador
logistico

destino, tipo y

' Maritimo:

de carga, peso, emision booking.

volumen Aéreo: emision pre
guia aérea

\ 4

G‘ ,«..;j € I €=

i

pais
del exportador

Maritimo: emision ef;é?tgggr pais del
del bill of lading exportador
Aéreo: emision
guia aérea
[ 4
. 2
o P L > B > :
' el T
:
: pais pais del =
del importador importador
< del ~ pais del
pais de importador

importador

Booking: documento que acredita la reserva del espacio en el buque emitido por el transportista (compafiia naviera
0 agente de carga internacional).

Pre guia aérea: documento que acredita la reserva del espacio en el avion.

Guia aérea: documento del transporte aéreo; demuestra el contrato de transporte

Bill of lading: documento del transporte maritimo; demuestra el contrato de transporte
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Carta de porte
La carta de porte es el conocimiento de embarque del transporte terrestre.

Este documento es emitido por la empresa de transporte terrestre, y es prueba del contrato de transporte
y de la recepcion de la mercancia.

PROCESO DEL TRANSPORTE INTERNACIONAL TERRESTRE

'f-} < » C?-}%

wen
camion

hasta la frontera

destino, tipo
de carga, peso,
volumen

\ 4
€ 3

g

4

@
N

pais del al agente de
exportador aduanas

8
= P | =
e IN"WLI!?‘ E
— O
s
. pais del -

importador

pais del
importador

MAS INFORMACION

gk Guia de orientacion al usuario del transporte terrestre (MINCETUR)
https://www.mincetur.gob.pe/wp-content/uploads/documentos/comercio_exterior/facilitacion

E( comercio_exterior/Guia_Transporte_Terrestre_13072015.pdf
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Transporte y seguro

Agente de carga internacional: realiza y recibe embarques, consolida y desconsolida carga y actua
como operador de transporte multimodal.

Agente general: representante comercial de la compafia naviera cuando esta no opera en el pais. Se
dedica a vender fletes.

Agente maritimo, atiende en los puertos al buque en todo lo que necesite y es contratado por la compafiia
naviero el agente general.

Airway bill o guia aérea o conocimiento de embarque: conocimiento de embarque para el transporte
aéreo y evidencia del contrato de transporte.

Bill of lading o conocimiento de embarque o manifiesto de carga: documento que se da al embarcador
(exportador) por las mercancias entregadas. Demuestra la existencia de un contrato de transporte
maritimo y otorga derechos sobre la mercancia.

Carta de porte: conocimiento de embarque para el transporte terrestre y titulo legal del contrato de
transporte terrestre.

Compania naviera: duefia de los buques, transporta mercancia suelta, a granel, carga rodante y en
contenedores.

Empresa de transporte internacional: transporta mercancia entre diferentes paises.

Empresa de transporte nacional: transporta mercancia por todo el pais y de forma local.

Flete: costo del transporte.

Linea aérea: duefa de las aeronaves; transporta mercancia suelta en aviones.

Operador logistico: empresa que brinda servicios en la cadena logistica (transporte, almacenaje,
despacho aduanero, etc.)

Poliza de seguro: documento que prueba que se ha contratado el seguro para una exportacion.
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A.Documentos para el despacho aduanero

1. FACTURA COMERCIAL emitida por el exportador, copia SUNAT. En el caso de factura electrénica no se
requiere imprimir porque el funcionario aduanero lo vera en la intranet de la SUNAT.

2. DOCUMENTO DE TRANSPORTE que representa el contrato de fletamiento.

) Transporte maritimo
- Conocimiento de embarque o Bill of lading (B/L) emitido por la compafiia naviera o su
_# representante, el agente general. Si la carga es consolidada, lo emite el agente de carga
internacional.

~ ¥ Transporte aéreo
~7=* Guia aérea emitida por la linea aérea o el agente de carga internacional.

Qs Transporte terrestre
‘v Carta de porte emitida por el transportista terrestre.

3. AUTORIZACION DE MINISTERIO DE RELACIONES EXTERIORES DEL PERU
para los libros, revistas, mapas, cuadernos, diskettes, videocasetes, planos y cualquier material en el que
se represente 0 haga referencia a los limites del Peru.

4. PACKING LIST O LISTA DE EMPAQUE

B. Documentos comerciales para el importador

Estos documentos se envian al importador o se entregan a su banco para que realice el tramite de
importacion en su pais. Ademas, el exportador solo podra cobrar por la venta realizada después de
entregar estos documentos.

1. FACTURA COMERCIAL original emitida por el exportador, copia adquiriente o usuario.

2. DOCUMENTO DE TRANSPORTE ORIGINAL.

Transporte maritimo: Conocimiento de embarque o bill of lading (B/L)
Transporte aéreo: Guia aérea

Transporte terrestre: Carta de porte

3. POLIZA DE SEGURO
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4. CERTIFICADO DE ORIGEN
Certificado que permite acogerse a los beneficios que los acuerdos comerciales le otorgan a los
productos peruanos. Se tramita segun los requisitos de cada acuerdo comercial.

5. PACKING LIST O LISTA DE EMPAQUE

6. OTROS que el comprador podria solicitar:
Certificado de BPMM (Buenas Practicas de mercadeo y manufactura)

Certificado de inspeccion pre y post embarque
Documento emitido por un tercero que verifica que la calidad, la cantidad y las especificaciones del
producto cumplen con lo acordado entre el exportador y el comprador

Certificados de calidad
Certificado de Comercio Justo
Cuando estos documentos se remiten directamente al importador, se tiene las siguientes alternativas:

Transporte maritimo: los documentos se envian por courier porque deben llegar al importador antes
que la carga.

Transporte aéreo: los documentos se colocan en un sobre y se entregan a la compafia aérea para
que viajen con la carga.

En algunos casos, estos documentos se pueden enviar en archivos electronicos

Financiamiento

El financiamiento a las exportaciones e importaciones, al igual que cualquier otro similar, son procesos
que variaran dependiendo del récord que construya la empresa o la persona en el sistema financiero, asi
como la relacién que mantenga con su banco de confianza. Por ello, los casos aqui mencionados son
los mas frecuentes y podran variar caso a caso.

Pre embarque
Existen instituciones financieras que ofrecen créditos (advance accounts) denominados pre-embarque,
los cuales usan como garantia un pedido firmado, el contrato o la carta de crédito de exportacion.

Algunas caracteristicas importantes del crédito pre embarque son:

Criterios basicos: Cliente con cuentas corriente vigentes y experiencia en comercio exterior.
Monto minimo/maximo: depende de cada institucion financiera, pero como referencia, en
muchos casos, el monto minimo es de USD 50 000

% maximo financiado: menor a 100%; dependerd de cada institucion financiera.

Plazo de financiamiento: entre 30 a 360 dias, pero lo usual es 180 dias como maximo
Documentos: Pagaré, contrato privado advance account, documentos que sustenten la
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operacion de venta al exterior, estados de cuenta de los 2 ultimos afos, 3 ultimos PDT de IGV,
informe comercial empresa, declaracion patrimonial de accionistas.
Costo: tasa Libor + spread (depende de cada cliente) / Tasa vencida

IMPORTANTE: el costo de un crédito pre embarque DEBE SER MAS BAJO que pedir un crédito para
Capital de Trabajo.

Post embarque

Financiamiento ofrecido a exportadores ya consolidados, y tramitado una vez embarcada la mercaderia.
Tiene caracteristicas similares al financiamiento pre embarque, pero esta vez debera adjuntar prueba
de haber realizado el embarque (factura comercial emitida, conocimiento de embarque B/L, pdliza de
seqguro, entre otros) y ademas la TASA DEBE SER MENOR.

Factoring internacional (forfeiting)

Similar a la operacion de compra de facturas pendientes de pago (factoring) con carta de crédito (sin
discrepancias) con clientes en el exterior. También pueden realizarse operaciones garantizadas con
letras.

Permite ganar liquidez con rapidez, pero es necesario considerar que existira una deduccion por parte
de la entidad financiera.

Mecanismos de cobertura de riesgos

Como en todo negocio, en la exportacion, hay riesgos como la pérdida de la mercaderia, dafos en el
transporte, incumplimiento de pago, tipo de cambio volatil, entre otros. Por ello es importante tomar
medidas para minimizar el riesgo y proteger el negocio.

SEPYMEX - Programa de seguro de crédito a la exportacion para las pymes: creado por el gobierno
para facilitar el acceso al crédito pre embarque para PYMES. Este programa garantiza a las entidades
financieras que recibiran hasta el 50% del monto de crédito aprobado a un exportador, pero entre el 2017
y 2019 se podra tener hasta un 75% de cobertura. El crédito no puede superar los USS 3 millones y tiene
un costo de .035% flat por cada 90 dias, mas IGV, el cual es pagado a la empresa SECREX, emisora de la
poliza con garantia.

Incentivos tributarios y aduaneros a las exportaciones
En el Pery, se aplican incentivos a las exportaciones, a fin de generar mayores ventas al exterior y divisas
al pais.

Incentivos tributarios
Devolucion del Impuesto General a las Ventas (IGV)

Mientras que el precio de exportacion no incluye el IGV, el precio para las ventas en el territorio nacional
si lo contemplan. Por ello, los exportadores tienen un tratamiento especial que les permite solicitar a la
SUNAT la devolucion del IGV y, de esta manera, poder ofertar y enviar al exterior productos con precios
competitivos.

La SUNAT devuelve a las empresas exportadoras y a las personas naturales que exportan el IGV que
pagaron al comprar internamente, en el Perd, materias primas, insumos y productos intermedios que
utilizaron en la fabricacién de los productos de exportacion.

Incentivos aduaneros

La legislacion aduanera peruana cuenta con regimenes de promocion a las exportaciones como:
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admision temporal, reposicion de mercancias en franquicia, ademas del drawback.
Drawback

Este mecanismo le posibilita a las empresas exportadoras y a las personas naturales que exportan
recuperar total o parcialmente los aranceles que pagaron al importar materias primas, insumos y
productos intermedios y partes y piezas que usan para elaborar los productos de exportacion.

Por ejemplo, para la aplicacion del drawback, se consideran materias primas a las etiquetas, envases y
otros articulos necesarios para la conservacion y transporte del producto.

El derecho a acogerse al drawback se constituye al importar directamente el insumo o materia prima,
al comprarlos localmente a importadores peruanos o al comprar un producto fabricado en el Pert con
componentes importados, y usarlos en la elaboracion o estar contenidos en un producto exportado.
Ademas, el valor CIF de los insumos y materias primas importadas no debe ser mayor al 50% del valor
FOB del producto exportado.

Por otro lado, se acogen al drawback los productos cuyas exportaciones anuales no superen los USS 20
millones. En este caso, se considera el valor FOB de exportacion de cada partida arancelaria (Subpartida
Nacional).

Los beneficiarios del drawback son las empresas o personas naturales productoras y exportadoras que
realizan directamente la exportacion de los bienes que producen. Ademas, las empresas exportadoras o
personas naturales que encargan la elaboracion de los bienes que exportan a terceros.

Para hacer efectiva la devolucion de los aranceles pagados por los insumos y materias primas a través
del drawback, el exportador debe sefialarlo en la Declaracion de Aduanas (DAM, DSW, DEF, DS).

Al acogerse al drawback, los beneficiarios reciben del 4% del valor FOB de los productos exportados; por

politicas de comerciales, el Estado peruano puede variar esta tasa. La devolucion se materializa a través
de notas de crédito o cheques emitidos por la SUNAT.
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-] ARGENTINA & iimaaionis

Argentina es un mercado de 44,6 millones de consumidores, cuya economia crecera entre este afo y
2020 en 2,8% en promedio anual.

Este pais importé USS 80,9 millones de productos editoriales en 2016y, en el primer semestre de 2017,
estas compras sumaron USS 53,8 millones, es decir 48,6% mas que en similares meses de 2016.

Los productos editoriales peruanos no pagan aranceles en Argentina en el marco del Acuerdo
Completamencion Econdmica (ACE 58) entre el Perd y MERCOSUR (Argentina, Brasil, Paraguay y
Uruguay).

Ademas, los libros, diccionarios, enciclopedias, folletos e impresos similares en Argentina estan
exonerados del pago de algunos impuestos (IVA y la tasa estadistica) cuando son importados y/o
vendidos.

ARGENTINA: POBLACION E INDICADORES ECONOMICOS

436 441 446 45,
545 620 639 72
2,2 2,5 2,5 2.1
19 228 18 594 18 844 19106 19 398 19 788

Fuente: Fondo Monetario Internacional (FMI)

ARGENTINA: IMPORTACIONES DE PRODUCTOS EDITORIALES
millones de US$

T I T T e T I

Libros, folletos e impresos similares,
excepto en hojas sueltas 56,43 52,30 40,64 39,39 TAT3 32,90 52,01

Aibumes, libros de estampas, cuader-
nos para dibujar, colorear para nifios e A3 43 S e £l Y

Diccionarios y enciclopedias, incluso
en fasciculos 6,99 2,29 1,93 1,04 1,61 1,08 0,65

Libros, folletos e impresos similares
en hojas sueltas, incluso plegadas L U L8 L= e oy il

69,80 59.12 46,67 44,98 80,86 36,20 53,718

Fuente: Trade Map - ITC
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ARGENTINA: POBLACION E INDICADORES ECONOMICOS

POBLACION millones de personas b 43,6 44 448 45,
PBI Billones US$ 545 620 639 12
VAR.% PBI interanual -2.2 2,5 2,5 2,1
PBI PER CAPITA US$ 19 228 18 594 18 844 19106 19 398 19 788

Fuente: Fondo Monetario Internacional (FMI)

4901.10. 4901.91. 4901.99. 4903.00.

4901.10.00.00 4901.91.00.00 4901.99.00.00 4903.00.00
Libros, folletos e Diccionarios y enci-  Demas libros, folletos Albumes, libros de
impresos similares en  clopedias, incluso en e impresos similares ~ estampas, cuadernos

hojas sueltas incluso fasciculos para dibujar, colorear,
plegadas para nifios
0% 0% 0% 0%

Tasa de estadistica: 0%*  Tasa de estadistica: 0%*  Tasa de estadistica: 0%*  Tasa de estadistica: 0.5%*
[VA: 0%* [VA: 0%* VA: 0%* VA: 219%*

0% 0% 0% 0%

Acuerdo de Complementacion Economica N° 58 (ACE 58) Perd - MERCOSUR (Argentina, Brasil, Para-
guay, Uruguay)

a) Cuando el bien final a exportar se clasifica en una partida arancelaria diferente a la de cada
material no originario utilizado en su produccion.

b) Guando el valor CIF de la importacion de los materiales no originarios es igual 0 menor al 40%

del valor FOB de exportacion del bien final.

Fuente: ALADI - SICOEX. ITC - Market Access Map. AFIP - Arancel de Aduanas de Argentina. MINCETUR - ACE 58

3 CONDICIONES Y REQUISITOS PARA LA IMPORTACION Y COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS EDITORIALES

'| . EXONERACION DEL PAGO DEL IVA (IMPUESTO AL VALOR AGREGADO) EN LA !MPORTACI()N
Y VENTA DE LIBROS, FOLLETOS E IMPRESOS SIMILARES, INCLUSO EN FASCICULOS U
HOJAS SUELTAS, excepto que sea efectuada por sujetos cuya actividad sea la produccion
editorial, cualquiera sea su soporte o el medio utilizado para su difusion.

Decreto N° 280 de 26/03/97. Texto ordenado de la Ley de Impuesto al Valor Agregado (Ley N° 23.349 y SuS
modificaciones).
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EXONERACION DEL PAGO DE LA TASA ESTADISTICA EN LA IMPORTACION DE LOS
PRODUCTOS DE LA PARTIDA 4901 (LIBROS, FOLLETOS E IMPRESOS SIMILARES, INCLUSO
EN HOJAS SUELTAS)

Decreto Ne 108 de 11/02/1999. Tasa de Estadistica. Modificado por Decreto N° 389/95.

AUTORIZACION PREVIA DE IMPORTACION EMITIDA POR EL INSTITUTO GEOGRAFICO
MILITAR PARA PUBLICACIONES EN LAS QUE SE DESCRIBA O REPRESENTE TOTAL O
PARCIALMENTE EL TERRITORIO CONTINENTAL, INSULAR Y ANTARTICO DE LA REPUBLICA
DE ARGENTINA, y comprendidas en las partidas arancelarias 4901; 4902; 4905; 4906; 4911.

Ley N° 22963 de 03/11/1983. Modificada por Ley N° 24943 de 26/03/1998. Resolucion N° 2514 de 01/10/1993.
Administracion Nacional de Aduanas.

LICENCIA AUTOMATICA DE IMPORTACION PARA LAS PARTIDAS ARANCELARIAS 4901.10
(LIBROS, FOLLETOS E IMPRESOS SIMILARES EN HOJAS SUELTAS INCLUSO PEGADAS),
4901.91 DICCIONARIOS Y ENCICLOPEDIAS, INCLUSO EN FASCICULOS), 4901.99 (DEMAS
LIBROS, FOLLETOS E IMPRESOS SIMILARES)

Resolucion N 5 de 22/12/2015 y sus modificaciones. Ministerio de Produccion.
Se tramita a través del SIMI (Sistema | tegral de Monitoreo de Importacion) en la web del AFIP (Administracion Federal

de Ingresos Pablicos)
INFORMACION EN: http://nt5000.aladi.org/mna/Argentina/Resa823-2015.pdf

LICENCIA NO AUTOMATICA DE IMPORTACION PARA LAS PARTIDAS ARANCELARIAS 4903.00
(ALBUMES, LIBROS DE ESTAMPAS, CUADERNOS PARA DIBUJAR, COLOREAR, PARA NINOS)

Resolucion N° 5 de 22/12/2015 y sus modificaciones. Ministerio de Produccion.
Se tramita a través del SIMI (Sistema | tegral de Monitoreo de Importacion) en la web del AFIP (Administracion Federal

de Ingresos Pablicos)
INFORMACION EN: http://nt5000.aladi.org/mna/Argentina/Res3823-2015.pdf

DECLARACION JURADA CON INFORMACION DEL PRODUCTO, CANTIDAD, PARTIDA
ARANCELARIA, PAIS DE ORIGEN, FABRICANTE, IMPORTADOR, ETC. PARA LOS ALBUMES,
LIBROS DE ESTAMPAS, CUADERNOS PARA DIBUJAR COLOREAR PARA NINOS.

Resolucion Ne 453 de 26/11/2010. Modificada por Resolucion N° 39/2011 y N° 332/2016. Secretaria de Comercio Exterior.
INFORMACION EN: http://nt5000.aladi.org/mna/Argentina/Resas2-2016.ndf

MAS INFORMACION

Foa |
BN

€
B

ALADI — SICOEX
http://consultawebv?.aladi.org/sicoexV2/jsf/mna_normasReguladoras.seam?cid=339710
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MERCADO EDITORIAL Y CONDICIONES DE
z BOL IVI A ACCESOPARAPRODUCTOSEDITORIALES

Bolivia es un mercado de 11,2 millones de personas, y su economia crecera 3,8% en promedio anual
entre 2018y 2020, una de las tasas mas altas de América Latina.

Lasimportaciones bolivianas de productos editoriales ascendieron a USS 16,2 millones en 2016, mientras
que, de enero a septiembre de 2017, compraron del exterior USS 12,2 millones de estos productos, lo
cual significd un aumento de 5,3% en relacion con similar periodo del afio anterior.

En Bolivia, los productos editoriales peruanos no pagan aranceles porque Bolivia, Colombia, Ecuador y el
Peru forman parte de la Comunidad Andina (CAN) y en este sistema de integracion se tiene una zona de
libre comercio que permite el acceso con arancel 0% a los productos de los paises miembros.

Por otro lado, los libros, diccionarios, enciclopedias e impresos similares estan exonerados del pago del
IVA cuando son importados.

BOLIVIA: POBLACION E INDICADORES ECONOMICOS

11,2 1.4
4 44
49 43 4.2 4,0 3.8 3.7
6 532 6703 6 874 1037 7189 1338

Fuente: Fondo Monetario Internacional (FMI)

BOLIVIA: IMPORTACIONES DE PRODUCTOS EDITORIALES

millones de US$

] L [ L] T [

Libros, folletos e impresos similares,
excepto en hojas sueltas 11,62 12,66 15,71 14,68 13,22 10,57

Libros, folletos e impresos similares
en hojas sueltas, incluso plegadas 2 b 128 L el L U

Diccionarios y enciclopedias, incluso
en fasciculos 0,94 0,67 1,07 0,98 0,71 0,65 0,89

fibumes, libros de estampas, cuader-
nos para dibujar, colorear par nifos ' 015 028 017 015 0l 0.09

14,31 18,31 16,63 16,24 11,57 12,18

Fuente: Trade Map - ITC
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(sA. | 490w, 4901.91. 4901.99. 4903.00.

4901.10.10.00 4901.91.00.00 4901.99.10.00 4903.00.00.00
Hordscopos, fotono- Diccionarios y enci- Demas hordscopos, Albumes o libros de
velas, tiras comicas  clopedias, incluso en fotonovelas, tiras gstampas y cuadernos
0 historietas en fasciculos comicas o historietas  para dibujar o colo-

hojas sueltas, incluso

4901.99.90.00 Demas

rear, para nios

PARTIDA plegadas libros, folletos e impre-
ARANGELARIA S0 similares
EN BOLIVIA 4901.10.90.00

Libros, folletos e
impresos similares en
hojas sueltas, incluso

plegadas

4901.10.10.00: 0%
4901.10.90.00: 0%

4901.99.10.00: 0%

ARANCEL GENERAL [NMIF] NGO e

4901.91.00.00: 0% 4903.00.00.00: 20%

4903.00.00.00 IVA: 0%

0TROS TRIBUTOS e : ;

QUE AFECTAN 4901.10.10.00: .|VA. 14,.94% 4901.91.00.00: VA 0% 4901.99.10.00 |VA: 1494% cOn texto d? contenldp

LA IMPORTACION 4901.10.90.00: IVA: 0% 4901.99.90.00 [VA: 0% educativo, literario y sin
publicidad

4901.10.10.00: 0%
4901.10.90.00: 0%

4901.99.10.00: 0%

ARANCEL PREFERENCIAL PER( 1901999000 0%

4901.91.00.00: 0% 4903.00.00.00: 0%

ACUERDO COMERCIAL Comunidad Andina (CAN)
a) Cuando el bien final a exportar se clasifica en una partida arancelaria diferente a la de cada
NORMA DE ORIGEN material no originario utilizado en su produccion.

b) Guando el valor CIF de la importacion de los materiales no originarios es igual o menor al 50%
del valor FOB de exportacion del bien final.

Materiales: materias primas, productos intermedios, partes y piezas incorporados en la elaboracion de las mercancias.
Materiales no originarios: los producidos en paises diferentes al Perd, Bolivia, Colombia y Ectiador

Fuente: Ministerio de Economia y Finanzas Pablicas de Bolivia. MINCETUR - CAN. Gaceta Oficial de Bolivia
- Reglamento de la ley del libro y la lectura

: CONDICIONES Y REQUISITOS PARA LA IMPORTACION Y COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS EDITORIALES

ACCESO A LA INFORMACION SOBRE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS OFERTADOS AL
CONSUMIDOR Y/0 USUARIO POR EL VICEMINISTERIO DE DEFENSA DE LOS DERECHOS DEL
USUARIO Y DEL CONSUMIDOR. En el marco de la proteccion al consumidor los fabricantes,
importadores, comercializadores deben facilitar el acceso a la informacion sobre los productos
y servicios ofertados al consumidor y/o usuario al Viceministerio de Defensa de los Derechos
del Usuario y del Consumidor.

Decreto Supremo Ne 0085 de 03/IV/09.modificaciones).

MAS INFORMACION

gk  ALADI — SICOEX

http://consultawebv?.aladi.org/sicoexV2/jsf/mna_normasReguladoras_arbol_busqueda.
E( seam?cid=339919

MANUAL DE EXPORTACION DE PRODUCTOS EDITORIALES | 67



* - MERCADO EDITORIAL Y CONDICIONES DE
- CH I L E ACCESOPARAPRODUCTOSEDITORIALES

Chile tiene una poblacion de 18.6 millones de personas. La economia chilena crecera entre este afio y
2020 en 2.7% en promedio cada afo, mientras que los consumidores chilenos cuentan con uno de los
PBI per capita mas altos de América Latina (en 2016 fue de USS 23 535).

En 2016, Chile importé USS 65.3 millones de productos editoriales; y entre enero y septiembre de 2017,
estas compras externas sumaron USS 39.7 millones, -6.2% de variacion en relacion con igual periodo
del afio anterior.

Los productos editoriales peruanos no pagan aranceles en Chile en el marco del Acuerdo de Libre Peru
— Chile y el Acuerdo de Completamencién Econdmica (ACE 38) entre el Pert y Chile.

CHILE: POBLACION E INDICADORES ECONOMICOS

18,2 18.4 18,6 18,8
247 263 265 211
1.6 1.4 2,5 2.1
22 211 22 331 22 409 22 73l 23113 23 535

Fuente: Fondo Monetario Internacional (FMI)

CHILE: IMPORTACIONES DE PRODUCTOS EDITORIALES

millones de US$

T S R T R T P

Libros, folletos e impresos similares,
excepto en hojas sueltas 70,06 70,96 66,50 62,81 58,24 3791 36,97

Albumes, libros de estampas, cuader-
nos para dibujar, colorear para niios 28 2.22 281 £ &) A &

Libros, folletos & impresos similares
en hojas sueltas, incluso plegadas 92 319 3,34 3.0 2 120 083

Diccionarios y enciclopedias, incluso
en fasciculos 1,88 137 115 1,54 1.47 113 0,47

11,12 18,35 13,60 70,04 65,29 42,32 39,68

Fuente: Trade Map - ITC
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(SA. | 4901.10. 4901.91. 4901.99. 4903.00.

4901.91.10
Enciclopedias, incluso en  Libros escolares para en- Albumes, libros de
seflanza basica y media  estampa, cuadernos para

dibujar o colorear para

PARTIDA
ARANCELARIA
EN CHILE

ARANCEL GENERAL
[NMF]

0TROS TRIBUTOS
QUE AFECTAN
LA IMPORTACION

ARANCEL
PREFERENCIAL
PERD

4901.10.10

Libros en hojas sueltas,

incluso plegadas

4901.10.90

Folletos e impresos simi-

lares en hojas sueltas,
incluso plegadas

4901.10.10 6%
4901.10.90 6%

4901.10.10  VA19%
4901.10.90  IVA19%

4901.10.10 0%
4901.10.90 0%

fasciculos

4901.91.90
Diccionarios, incluso en Libros escolargs para
fasciculos

4901.91.10
4901.91.90

4901.91.10
4901.91.90

4901.91.10
4901.91.90

6%
6%

VA 19%

VA 19%

0%
0%

4901.99.11 4903.00.00

4901.99.12 nifios

ensefianza técnico
profesional

4901.99.20
Libros académicos,
cientificos técnicos

4901.99.31
Libros de literatura
infantil

4901.99.39
Demas libros de literatura

4901.99.40
Documentos consignados
a Cias. navieras 0 a sus
agentes sobre pasajeros

0 carga transportada

4901.99.91
Manuales técnicos

4901.99.99
Demas folletos e impre-
S0S similares

4901.99.11 6%
4901.99.12 6%
4901.99.20 6%
4901.99.31 6%
4901.99.39 6%
4901.99.40 6%
4901.99.91 6%
4901.99.99 6%

4903.00.00 6%

4901.99.11  VA19%
4901.99.12  IVA19%
4901.99.20  IVA19%
4901.99.31  VA19% 4903.00.00 VA19%
4901.99.39  IVA19%
4901.99.91  IVA19%
4901.99.99  IVA19%

4901.99.11 0%
4901.99.12 0%
4901.99.20 0%
4901.99.31 0%
4901.99.39 0%
4901.99.40 0%
4901.99.91 0%
4901.99.99 (0%

4903.00.00 0%
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ACUERDO Acuerdo de Libre Comercio entre el Perdi y Chile.
COMERCIAL Acuerdo de Complementacion Economica N° 38 (AGE 38) Perd - Chile

a) Cuando el bien final a exportar se clasifica en una partida arancelaria diferente a la de cada material no

originario utilizado en su produccion.
b) Cuando el valor CIF de la importacion de los materiales no originarios es igual 0 menor al 50% del valor

FOB de exportacion del bien final.

NORMA DE ORIGEN

Material: mercancia que se utiiza en la produccion o transformacion de otra mercancia € incluye componentes, insumos, materias primas, partes y piezas.
Materiales no originarios: los fabricados en paises diferentes al Perdi y Chile. 0 1os fabricados en el Perd y Chile que no cumplen las normas de origen.

Fuente: ALADI - SICOEX. Aduana de Chile - Arancel de Aduanas. MINGETUR - Acuerdo Libre Comercio Perd - Chile

‘ CONDICIONES Y REQUISITOS PARA LA IMPORTACION Y COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS EDITORIALES

AUTORIZACION PREVIA DE IMPORTACION EMITIDA POR LA DIRECCION DE FRONTERAS Y
LIMITES DEL ESTADO para mapas Yy cartas geograficas y obras que los contengan, referentes o
relacionados con los limites internacionales fronteras del territorio nacional.

Decreto con fuerza de Ley N° 5 de 04/08/1967

MAS INFORMACION

g8 ALADI — SICOEX
@ http://consultawebv?.aladi.org/sicoexV2/jsf/mna_normasReguladoras.seam?cid=342223

)i
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s COLOMBIA o0t oniatss

Colombia es un mercado de 49,8 millones de consumidores y su economia crecera en 3,3% en promedio
cada afo entre 2018 y 2020.

Las importaciones colombianas de productos editoriales sumaron USS 57,1 millones en 2016, mientras
que en el primer semestre de 2017 fueron USS 29,4 millones; 2,2% mas que en igual periodo del afio
anterior.

Los productos editoriales peruanos no pagan aranceles en Colombia al formar este pais junto con Bolivia,
Ecuador y el Pert la Comunidad Andina (CAN). En este sistema de integracion se tiene una zona de libre
comercio que permite el acceso con arancel 0% a los productos de los paises miembros.

Ademas, en Colombia los libros estan exonerados del pago del IVA.

COLOMBIA: POBLACION E INDICADORES ECONOMICOS

49.8 50,4
322 34
2,0 17 2.8 3,6
12 992 13 099 13174 13 404 13 73l 14083

Fuente: Fondo Monetario Internacional (FMI)

COLOMBIA: IMPORTACIONES DE PRODUCTOS EDITORIALES

millones de USS$

T I T T e T I

Libros, folletos e impresos similares,
excepto en hojas sueltas 66,95 81,68 68,02 63,27 54,05 2114 21,56

Libros, folletos e impresos similares
gn hojas sueltas, incluso plegadas R e oH0d L Al H L

Albumes, libros de estampas, cuader-
nos para dibujar, colorear par nifios LI L= L] L ) e e

Diccionarios y enciclopedias, incluso
en fasciculos 1,76 1,50 5,87 3,25 0,43 0,23 0,19

13,11 90,58 80,89 69,12 57,13 28,71 29,35

Fuente: Trade Map - ITC
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(SA. | 4900, 4901.91. 4901.99. 4903.00.

PARTIDA
ARANCELARIA
EN COLOMBIA

ARANCEL GENERAL [NMF]

0TROS TRIBUTOS
QUE AFECTAN
LA IMPORTACION

ARANGEL PREFERENCIAL PER(

ACUERDO COMERCIAL

NORMA DE ORIGEN

4901.10.10.00
Hordscopos, fotono-
velas, tiras comicas
0 historietas en
hojas sueltas, incluso
plegadas

4901.10.90.00
Libros, folletos e
impresos similares en
hojas sueltas, incluso
plegadas

4901.10.10.00  15%
4901.10.90.00 0%

4901.10.10.00: IVA: 1494%
4901.10.90.00: [VA: 0%

4901.10.10.00: 0%
4901.10.90.00: 0%

Comunidad Andina (CAN)

4901.91.00.00:

4901.91.00.00
Diccionarios y enci-
clopedias, incluso en
fasciculos

4901.91.00.00 0%

4901.91.00.00: 0%

VA: 0%

4901.99.10.00
Demas horoscopos,
fotonovelas, tiras
comicas o historietas

4901.99.90.00
Demas libros, folletos
g impresos similares

4901.99.10.00  15%
4901.99.90.00 0%

4901.99.10.00 |VA: 14,94%
4901.99.90.00 [VA: 0%

4901.99.10.00: 0%
4901.99.90.00: 0%

4903.00.00.00
Albumes o libros de
gstampas y cuadernos
para dibujar o colo-
rear, para nifios

4903.00.00.00  15%

4903.00.00.00 IVA: 0%
con texto de contenido
gducativo, literario y sin
publicidad

4903.00.00.00: 0%

a) Cuando el bien final a exportar se clasifica en una partida arancelaria diferente a la de cada
material no originario utilizado en su produccion.
b) Cuando el valor GIF de la importacion de los materiales no originarios es igual 0 menor al 50%
del valor FOB de exportacion del bien final.

Material: mercancfa que se utiliza en la produccion o transformacion de otra mercancfa e incluye componentes, insumos, materias primas,

partes y piezas.

Materiales no originarios: los fabricados en paises diferentes al Perd y Chile. 0 los fabricados en el Perd y Chile que no cumplen las normas

de origen.

Fuente: ALADI - SICOEX. DIAN - Colombia - Arancel de Aduanas. ITC - Market Access Map. MINGETUR - CAN

G CONDICIONES Y REQUISITOS PARA LA IMPORTACION Y COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS EDITORIALES

DESCRIPCION MiNIMA DE LAS MERCANCIAS IMPORTADAS como es el caso de libros,
revistas, diccionarios, enciclopedias. En la declaracion de importacion colocar: tema,
periodicidad de la publicacién, ISBN (libros) O ISSN (revistas).

Resolucion N 0025 de 21/02/13. Direccion de Impuestos y Aduana Nacionales

MAS INFORMACION

g8  ALADI — SICOEX
@ http://nt5000.aladi.org/mna/Colombia/Resolucion0025-2013.pdf

i
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mmm COSTARICA ot imionicrosavmoniaies

Costa Rica tiene 5 millones de habitantes y su economia crecera 3,9% en promedio anual entre este afo
y 2020; uno de los mayores crecimientos economicos de América Latina.

Este pais importd productos editoriales por USS 29,4 millones en 2016, mientras que de enero a
septiembre de 2017 estas compras sumaron USS 19,2 millones, es decir -6.0% de variacion respecto a
iguales meses de 2016.

El Tratado de Libre Comercio entre Costa Ricay el Peru posibilita que la mayoria de productos editoriales
peruanos ingresen al mercado costarricense con arancel 0%, especificamente los productos de la
partidas SA: 4901,10; 4901,91 y 4901,99. Por otro lado, los productos de la partidas SA: 4903.00 estan en
un proceso de desgravacion arancelaria, por ello en 2018 estan afectos a un arancel de 2%, y a partir de
2022 no pagaran aranceles en Costa Rica.

Asimismo, en Costa Rica los libros estan exonerados del pago del IVA al ser importados y vendidos.

COSTA RICA: POBLACION E INDICADORES ECONOMICOS

49 5,0
58 59
4 43 3.8 3.8 3.9 3.9
14782 15 238 15 629 16 030 16 458 16 896

Fuente: Fondo Monetario Internacional (FMI)

COSTA RICA: IMPORTACIONES DE PRODUCTOS EDITORIALES

millones de US$

T I I T R

Libros, folletos e impresos similares,
excepto en hojas sueltas 30,74 31,29 30,16 28,85 2118 18,82 17,87

Aibumes, libros de estampas, cuader-
nos para dibujar, colorear par nifios i 1 L L] L el e

Diccionarios y enciclopedias, incluso
en fasciculos 2,63 2,06 . 0,68 0,38 0,4 0,24

Libros, folletos e impresos similares
en hojas sueltas, incluso plegadas Lk b ' L ol ol el

34,81 35,87 31,78 29,41 20,44 19,21

Fuente: Trade Map - ITC
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(sA. | 490, 4901.91. 4901.99. 4903.00.

4901.10.00.00.00
Libros, folletos e
impresos similares en

hojas sueltas, incluso
PARTIDA

ARANCELARIA plegadas

EN COSTA RICA

ARANCEL GENERAL NMF] 4901.10.00.00.00: 0%
4901.10.00.00.00

0TROS TRIBUTOS 1WA 09%

QUE AFECTAN L6y 6946: 0%

LA IMPORTACION Ley Golfito 9356: 12%

ARANCEL PREFERENCIAL PER0  4901.10.00.00.00: 0%

ACUERDO COMERCIAL

4901.91.00.00
Diccionarios y enci-
clopedias, incluso en
fasciculos

4901.91.00.00.00: 0%

4901.91.00.00.00
IVA: 0%
Ley 6946: 0%
Ley Golfito 9356: 12%

4901.91.00.00.00: 0%

4901.99.00.00.00
Demas libros, folletos
g impresos similares

4901.99.00.00.00: 0%

4901.99.00.00.00
VA: 0%
Ley 6946: 0%
Ley Golfito 9356: 12%

4901.99.00.00.00: 0%

Tratado de Libre Comercio entre Costa Rica y el Per

4903.00.00.00.10
Libros para la ense-
flanza para nifos

4903.00.00.00.90
Demas albumes,
libros, cuadernos para
dibujar o colorear para
nifios

4903.00.00.00.10: 5%
4903.00.00.00.90: 5%

4903.00.00.00.10
VA: 0%
Ley 6946: 0.4%
Ley Golfito 9356: 12%

4903.00.00.00.90
VA: 13%
Ley 6946: 0.4%
Ley Golfito 9356: 12%

4903.00.00.00.10: 2%
4903.00.00.00.90: 2%

a) Cuando el bien final a exportar se clasifica en la partida 4901 0 4903 y los materiales no origi-
narios utilizados en su produccion en un capitulo diferente.

NORMA DE ORIGEN

b) Cuando el valor CIF de la importacion de los materiales no originarios (que no cambian de

capitulo) es igual o menor al 10% del valor FOB de exportacion del bien final.

Material: una mercancfa que es utilizada en la produccion de otra mercancfa, incluyendo cualquier componente, ingrediente, materia prima,

parte 0 pieza.
Mercancifa: cualquier producto, articulo o material.

Mercancia 0 material no originario: mercancia o material no originario del Perd, Costa Rica o incluso Panama y Honduras.

Fuente: ALADI - SIGOEX. Ministerio de Hacienda de Costa Rica - Arancel de Aduanas. ITC - Market Access

Map. MINCETUR - CAN

[; CONDICIONES Y REQUISITOS PARA LA IMPORTACION Y COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS EDITORIALES

EXONERACION DEL PAGO DEL IVA (IMPUESTO AL VALOR AGREGADO) EN LA IMPORTACION

Y EN LA VENTA DE LIBROS

Ley N° 6826 de 08/11/1982 modificada por el Decreto Ejecutivo N° 40365/2017. Ministerio de Hacienda

MAS INFORMACION

g  ALADI — SICOEX

gg\, http://consultawebv?.aladi.org/sicoexV2/layout/infoMnapdf.pdf?docld=6&cid=23200
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ECU ADOR MERCADO EDITORIAL Y CONDICIONES DE
ACCESO PARA PRODUCTOS EDITORIALES

Ecuador es un mercado con 17 millones de personas, y su economia crecera 1,0% en promedio anual
hasta 2020.

Este pais importd productos editoriales por USS 38,8 millones en 2016; y entre enero y junio de 2017,
estas compras externas sumaron USS 20,9 millones, es decir 8.6% de incremento respecto a igual
semestre de 2016.

Los productos editoriales peruanos tienen arancel 0% en Ecuador, dado que este pais integra con Bolivia,
Colombia y el Pert la Comunidad Andina (CAN) y en este sistema de integracion se tiene una zona de
libre comercio que permite el acceso libre de arancel a los productos de los paises miembros.

Por otro lado, en Ecuador los libros estan exonerados del pago del IVA.

ECUADOR: POBLACION E INDICADORES ECONOMICOS

98
-1, 0.2 0,6 1,0
10 688 10 372 10 238 10 147 10 101 10 104

Fuente: Fondo Monetario Internacional (FMI)

ECUADOR: IMPORTACIONES DE PRODUCTOS EDITORIALES

millones de US$

T S R T R P

Libros, folletos e impresos similares,
excepto en hojas sueltas 43,91 49,22 45,38 41,61 3671 18,25 19,74

Albumes, libros de estampas, cuader-
nos para dibujar, colorear par nifios L Ll H W L 13 L

Diccionarios y enciclopedias, incluso
en fasciculos 24 2,55 : . 0,38 0.24 0.3l

Libros, folletos e impresos similares
en hojas sueltas, incluso plegadas 0.50 Lo ' ' 015 0.07 0.05

48,15 94,34 38,77 19,25 20,90

Fuente: Trade Map - ITC
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(SA. | 4900, 4901.91. 4901.99. 4903.00.

4901.10.10.00
Hordscopos, fotono-
velas, tiras comicas
0 historietas en
hojas sueltas, incluso

PARTIDA plegadas
ARANCELARIA
EN ECUADOR 4901.10.90.00
Libros, folletos e
impresos similares en
nojas sueltas, incluso
plegadas
4901.10.10.00: 0%
ARANCEL GENERAL [NMF] T
4901.10.10.00
VA: 129%
0 0,59
0TROS TRIBUTOS AL (4522
QUE AFECTAN 4901.10.90.00

LA IMPORTACION IVA: 0% (para libros)

IVA: 129% (demas)
FONDINFA: 0,5%

4901.10.10.00: 0%

ARANCEL PREFERENCIAL PERU 4901.10.90.00: 0%

ACUERDO COMERCIAL

Comunidad Andina (CAN)

4901.91.00.00
Diccionarios y enci-
clopedias, incluso en
fasciculos

4901.99.10.00
Demas horoscopos,
fotonovelas, tiras
comicas o historietas

4903.00.00.00
Albumes o libros de
gstampas y cuadernos
para dibujar o colo-
rear, para nifios
4901.99.90.00
Demas libros, folletos
g impresos similares

4901.99.10.00: 0%

4901.91.00.00: 0% - 4901.99.90.00: 0%

4903.00.00.00: 30%

4901.99.10.00
IVA: 12%
4901.91.00.00 FONDINFA: 0.59%
IVA: 0% (para libros) UL
‘ 4901.99.90.00 IVA: 2%

IVA: 12% (demas)

FONDINFA: 0.5% FONDINFA: 0,5%

[VA: 0% (para libros)
IVA: 12% (demas)

FONDINFA: 0,5%

4901.99.10.00: 0%

490191.00.00: 0% g0 'oc’ o oo

4903.00.00.00: 0%

a) Cuando el bien final a exportar se clasifica en una partida arancelaria diferente a la de cada

NORMA DE ORIGEN

material no originario utilizado en su produccion.
h) Guando el valor CIF de la importacion de los materiales no originarios es igual 0 menor al 50%

del valor FOB de exportacion del bien final.

Materiales: materias primas, productos intermedios, partes y piezas incorporados en la elahoracion de las mercancias.
Materiales no originarios: los producidos en paises diferentes al Perd, Bolivia, Colombia y Ecuador

Fuente: Aduana del Ecuador. ITC - Market Access Map. MINGETUR - CAN

@ CONDICIONES Y REQUISITOS PARA LA IMPORTACION Y COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS EDITORIALES

EXONERACION DEL PAGO DEL IVA (IMPUESTO AL VALOR AGREGADO) EN LA IMPORTACION
Y EN LA VENTA DE LIBROS Y MATERIAL complementario que se comercializa conjuntamente

con los libros.

Ley de Régimen Tributario Interno de 17/11/2004. Titulo Il. Modificada por la Ley Reformatoria a la Ley de Régimen

Tributario Interno de 26/08/2009. Arts. 17 al 32.

MAS INFORMACION

g  ALADI — SICOEX

gg\, http://consultawebv?.aladi.org/sicoexV2/layout/infoMnapdf.pdf?docld=2&¢cid=23630
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E E U U MERCADO EDITORIAL Y CONDICIONES DE
° ° ACCESOPARAPRODUCTOSEDITORIALES

Estados Unidos tiene una poblacion de 327,8 millones de personas. En 2015, el 17,6% de los habitates de
este pais eran de origen hispano, es decir 56,5 millones de personas; y los oriundos del Pert sumaban
651 mil personas.

Las importaciones de Estados Unidos de productos editoriales, en 2016, fueron USS 2 201 millones; y
4.0% correspondieron a compras efectuadas en paises hispanos (Ameérica del Sur y Central, Espafia y
Portugal) al totalizar USS 88,2 millones. De enero a septiembre de 2017, este pais adquirio en el exterior
productos editoriales por USS 1 605 millones, y representd una variacion de -3,3% comparadas con
iguales meses del afo anterior; mientras que las compras desde paises hispanos fueron USS 54,7
millones (3,4% del total) y tuvieron una variacion de -21,6%.

Estados Unidos aplica 0% de arancel para la importacion de productos editoriales. Ademas, el Acuerdo
de Promocion Comercial entre el Perd y Estados Unidos establece que este tipo de productos originarios
del Pert no paguen aranceles.

EE.UU.: POBLACION E INDICADORES ECONOMICOS

3211 3233 3254 3215 3295 3315
56,5
18 121 18 624 19 362 20 200 21024 21846
2,9 1,5 2,2 2,3 1,9 1.8
52 999 53 417 04 223 55 150 55 856 56 493

Fuente: Fondo Monetario Internacional (FMI)

EE.UU.: IMPORTACIONES DE PRODUCTOS EDITORIALES

millones de US$

T e R N R

Libros, folletos e impresos similares,
excepto en hojas sueltas 1712 1642 1704 1757 1736 1308 1292

fibumes, libros de estampas, cuader-
nos para dibujar, colorear par nifos 250 218 283 299 336 267 214

Libros, folletos e impresos similares
en hojas sueltas, incluso plegadas &) 1 e 19 clY Y

Diccionarios y enciclopedias, incluso
en fasciculos 6 5 5 4 5 3 )

2 068 2111 2 201 1659 1605

Fuente: Trade Map - ITC
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EE.UL.: IMPORTACIONES DE PRODUCTOS EDITORIALES DESDE PAISES HISPANOS

millones de USS$

PARTIDA

Libros, folletos e impresos similares,
gxcepto en hojas sueltas

Albumes, libros de estampas, cuader-
nos para dibujar, colorear par nifios

Libros, folletos e impresos similares
8N hojas sueltas, incluso plegadas

Diccionarios y enciclopedias, incluso
en fasciculos

Total productos editoriales

490199 85,32

490300 16,46
430110

430181 0,68

108,32

e R I R T N

10,81 1,14 67,51 ol.48 39,10 31,26

19,62 16,46 18,11 25,99 22,88 10,08

5,84 6,98 145 10,40 1,54 7,03

0,86 0,38 0,30 0,27 0,32

97,13 94,96 88,18 69,80 54,69

Fuente: Trade Map - ITC

(SA. | 4000 4901.91. 4901.99. 4903.00.

49.01.10.00.20 49.01.91.00.20
Reproduction proofs in - Dictionaries (including
single sheets, whether thesauruses) and
or not folded serial installments
thereof
49.01.10.00.40
Printed books, bro- 49.01.91.00.40
chures, lesflets and si-  Encyclopedias and
milar printed matter in serial installments
single sheets, whether thereof

or not folded

78
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ESTADOS UNIDOS
49.01.99.00.10 4903.00.00.00
Texthooks Children’s picture,
49.01.99.00.20 drawing or coloring

, books
Bound newspapers, journals and

periodicals provided for in legal
Note 3 to thid chapter

49.01.99.00.30
Directories
49.01.99.00.40

Bibles, testaments, prayers books
and other religious hooks

49.01.99.00.50

Technical, scientific and professio-
nal books

49.01.99.00.60

Art and pictorial books valued under
§5 gach

49.01.99.00.65

Art and pictorial books valued $5 or
more each

49.01.99.00.70
Hardbound books
49.01.99.00.75
Rack size paperbound books
49.01.99.00.91

Other printed books, brochures,
lesflets and similar printed matter
containing not more than 4 pages

gach (excluding covers)

49.01.99.00.92

0ther printed books, brochures,
lesflets and similar printed matter
containing 5 or more pages each,
but not more than 48 pages each
(excluding covers)



[SA. | 490110, 4901.91. 4901.99. 4903.00.

PARTIDA
ARANCELARIA
EN ESTADOS
UNIDOS

49.01.10.00.20: 0%

ARANGEL 49.01.10.00.40: 0%

GENERAL [NMF]

0TROS
TRIBUTO0S
QUE AFECTAN
LA IMPORTA-
CION

MPE: 0%
IVA (sales tax):
depende de cada
Estado

ARANCEL
PREFERENCIAL
PERU

49.01.10.00.20: 0%
49.01.10.00.40: 0%

ACUERDO
COMERCIAL

49.01.91.00.20: 0%
49.01.91.00.40: 0%

MPE: 0%
IVA (sales tax):
depende de cada
Estado

49.01.91.00.20: 0%
49.01.91.00.40: 0%

49.01.99.00.93

Other printed books, brochures,
lesflets and similar printed matter
containing 49 or more pages each

(excluding covers)

49.01.99.00.10: 0%
49.01.99.00.20: 0%
49.01.99.00.30: 0%
49.01.99.00.40: 0%
49.01.99.00.50: 0%
49.01.99.00.60: 0%
49.01.99.00.65: 0%
49.01.99.00.70: 0%
49.01.99.00.75: 0%
49.01.99.00.91: 0%
49.01.99.00.92: 0%
49.01.99.00.93: 0%

MPF: 0%
IVA (sales tax): depende de cada
Estado

49.01.99.00.10; 0%
49.01.99.00.20: 0%
49.01.99.00.30: 0%
49.01.99.00.40: 0%
49.01.99.00.50: 0%
49.01.99.00.60: 0%
49.01.99.00.65: 0%
49.01.99.00.70: 0%
49.01.99.00.75: 0%
49.01.99.00.91: 0%
49.01.99.00.92: 0%
49.01.99.00.93: 0%

Acuerdo de Promocion Comercial Perd - Estados Unidos

4903.00.00.00: 0%

MPF: 0%
IVA (sales tax):
depende de cada
Estado

4903.00.00.00: 0%

a) Cuando el bien final a exportar se clasifica en 1a partida 4901 0 4903 y [0S materiales no originarios utiliza-

NORMA DE
ORIGEN

dos en su produccion en un capitulo diferente.
h) Guando el valor CIF de la importacion de los materiales no originarios (que no cambian de capitulo) es igual 0

menor al 10% del valor FOB de exportacion del bien final.

Material: mercancia utilizada en la produccion de otra mercancia, incluyendo una parte o un ingrediente.
Mercancia: cualquier mercancfa, producto, articulo, material
Mercancia 0 material no originario: mercancia o material no originario del Pera y EE.UU.

Fuente: USITC - Arancel de Aduanas Estados Unidos. US Customs and Border
Protecion. MINCETUR - Acuerdo de Promocion Comercial Perd - EEUU

MANUAL DE EXPORTACION DE PRODUCTOS EDITORIALES |

79



% CONDICIONES Y REQUISITOS PARA LA IMPORTACION Y COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS EDITORIALES

PLOMO EN LA PINTURA

La pintura y otros materiales similares de revestimiento de superficie destinados al uso del
consumidor estan prohibidos si contienen mas del 0,06 por ciento de plomo en peso. Esta
prohibicion también se aplica a los muebles con pintura que exceda el 0.06 por ciento de plomo,
y a los juguetes u otros articulos destinados a nifos si estos juguetes / articulos contienen
pintura que exceda el 0.06 por ciento de plomo.

Aunque esta prohibicion se aplica a los "revestimientos superficiales”, la CPSC puede tomar
medidas, en virtud de la Ley Federal de Sustancias Peligrosas, contra otros productos que
contienen plomo si el contenido de plomo da como resultado un riesgo sustancial de lesion o
enfermedad.

JUGUETES Y ARTICULOS PARA NINOS

Los juguetes y otros articulos para nifilos no se pueden importar en los Estados
Unidos a menos que cumplan con las regulaciones aplicables emitidas bajo la

Ley Federal de Sustancias Peligrosas. Las reglamentaciones de la CPSC también
contienen pruebas utilizadas para definir los bordes y puntos cortantes peligrosos
en juguetes y otros articulos para nifos.

Los juguetes u otros articulos destinados a nifos menores de tres afos no pueden
tener piezas pequefnas que presentan riesgos de asfixia. La Ley de Proteccion

de Seguridad Infantil (una enmienda a la Ley Federal de Sustancias Peligrosas)

y sus reglamentos de implementacion requieren etiquetas de advertencia sobre
juguetes y juegos disefiados para nifos de entre tres y seis afios, cuando estos
juguetes o juegos contienen piezas pequefas que podrian presentar riesgos de
asfixia. Regulaciones similares existen para globos, bolitas pequefias (pequefias
bolas para nifos menores de tres afios estan prohibidas) y canicas. Los juguetes
eléctricos, sonajeros, chupetes y cunas estan sujetos a regulaciones de seguridad
especificas.

MAS INFORMACION

g8  ALADI — SICOEX
@Zg) http://consultawebv?.aladi.org/sicoexV2/layout/infoMnapdf.pdf?docld=2&cid=23630
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~
MERCADO EDITORIAL Y CONDICIONES DE
m MEXICO ACCESOPARAPRODUCTOSEDITORIALES

México es un mercado de 124,7 millones de consumidores, y su economia crecera en 2,3% en promedio
anual entre 2018y 2010.

En 2016, las importaciones mexicanos de productos editoriales ascendieron a USS 330,5 millones, y
en el primer semestre de 2017 fueron USS 170,4 millones, 6,2% de incremento con relacion a similares
meses del afio anterior.

La totalidad de productos editoriales peruanos (4901.10; 4901.91; 4901.99 y 4903.00) ingresan con 0%
de arancel a México en el marco del acuerdo de integracion comercial Perd — México. Ademas, en
México no se paga IVA por la importacion de productos editoriales, y la venta de libros.

MEXICO: POBLACION E INDICADORES ECONOMICOS

121,0 1223 123,56 124,1 125.9 1271
1152 1047 1142 1250 1321 1393
2.1 2,3 2. 1.9 23 2,1

17 345 17 658 17753 17905 18 15 18 464

Fuente: Fondo Monetario Internacional (FMI)

MEXICO: IMPORTACIONES DE PRODUCTOS EDITORIALES
millones de US$

T S R T R P

Libros, folletos e impresos similares,
excepto en hojas sueltas 331,18 320,29 32441 29313 266,51 134,08 138,14

Libros, folletos e impresos similares
en hojas sueltas, incluso plegadas

Aibumes, libros de estampas, cuader-
nos para dibujar, colorear par nifios

51,68 45,32 5041 04,45 51,50 20,04 2719

11,90 12,81 9.47 8,93 9,23 4,67 3,84

Diccionarios y enciclopedias, incluso 588

en fasciculos 5,61 4,23 3,60 3,30 1,69 1,24

400,64 384,03 388,52 360,77 330,54 160,48 170,41

Fuente: Trade Map - ITC
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MENICO

4901.10.

4901.91.

4901.99.

4903.00.
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4901.99.01

IVA: 0%
4901.99.02
4901.91.01 IVA: 0%
IVA: 0% 4901.99.03
4:,';':;1/:" 4901.91.02 IVA: 0% 4903.00.01
OTROS TRIBUTOS i IVA: 0% 4901.99.04 IVA: 0%
QUE AFECTAN 1901.10.99 4901.91.03 IVA: 0% 4903.00.99
LA IMPORTACION i IVA: 0% 4901.99.05 IVA: 0%
o 4901.91.99 VA: 0%
IVA: 0% 4901.99.06
IVA: 0%
4901.99.99
IVA: 0%
4901.99.01: 0%
4901.91.01: 0% ::g::::g 8:2
- 4901.10.01: 0% 4901.91.02: 0% e 4903.00.01: 0%
AL s R e 4901.10.99: 0% 4901.91.03: 0% 4301.99.04: 02/° 4903.00.99: 0%
T 4901.99.05: 0%
4901.99.06: 0%
4901.99.99: 0%
ACUERDO COMERGIAL Acuerdo de Integracion Comercial Per( - México

a) Cuando el bien final a exportar se clasifica en la partida 4901 0 4903 y los materiales no origi-
narios utilizados en su produccion en un capitulo diferente.

b) cuando el valor de aduana de la importacion de los materiales no originarios (que no cambian
de capitulo) es igual o menor al 10% del valor FOB de exportacion del bien final.

NORMA DE ORIGEN

Material: materias primas, insumos, ingredientes, productos intermedios, partes, componentes, piezas y mercancias empleadas en la
produccion de otra mercancia.

Mercancfa: cualquier bien, producto, articulo o material.

Mercancia o material no originario: mercancia o material no originario del Perd y México.

Fuente: Secretaria de Economia de México. Aranceles e impuestos. ITC - Market Access Map. MINGETUR
- Acuerdo de integracion Perd - México

eaﬂ.) CONDICIONES Y REQUISITOS PARA LA IMPORTACION Y COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS EDITORIALES

EXONERACION DEL PAGO DEL IVA (IMPUESTO AL VALOR AGREGADO) EN LA IMPORTACION
Y EN LA VENTA DE LIBROS que editen los propios contribuyentes. Para los efectos de esta
Ley, se considera libro toda publicacion, unitaria, no periodica, impresa en cualquier soporte,
cuya edicion se haga en un volumen o en varios volumenes. Ademas, se considera que forma
parte de los libros, los materiales complementarios que se acompanen a ellos, cuando no sean
susceptibles de comercializarse por separado.

Ley de Impuesto al Valor Agregado de 29/12/1978 y Sus modificaciones.

MAS INFORMACION

&  ALADI — SICOEX
&79 http://consultawebv?.aladi.org/sicoexVV2/layout/infoMnapdf.pdf?docld=2&cid=23074

)i
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=== NICARAGUA o incnciosmonate:

Nicaragua es un mercado de 6,3 millones de habitantes, y su economia crecera 4,4% en promedio anual
entre 2018 y 2020, uno de los incrementos mas importantes entre los paises de América Latina.

Este pais importd productos editoriales por USS 13,2 millones en 2016, es decir estas compras externas
tuvieron una variacion de -3,3% respecto al afio anterior.

Actualmente, no hay un acuerdo comercial entre el Perd y Nicaragua. Sin embargo, los productos
editoriales desde cualquier origen (arancel general) ingresan a Nicaragua sin pagar aranceles. Ademas,
la importacion y la venta de libros, folletos, revistas, materiales escolares, cientificos, diarios y otras
publicaciones periddicas estan exonerados del paga del IVA en este pais.

NICARAGUA: POBLACION E INDICADORES ECONOMICOS

47 45 43 45
4 961 5137 5 307 5 413 5 654 5 843

Fuente: Fondo Monetario Internacional (FMI)

NICARAGUA: IMPORTACIONES DE PRODUCTOS EDITORIALES
millones de US$

PARTIDA| _DESCRIPCION DEL PRODUETO___| 2otz | 2013 | 2o | 2018 | 2008

Libros, folletos e impresos similares,
excepto en hojas sueltas 14,63 16,30 16,64 12,51 12,54

Libros, folletos e impresos similares
en hojas sueltas, incluso plegadas

Diccionarios y enciclopedias, incluso
en fasciculos 1,00 0.77 067

Aibumes, libros de estampas, cuader-
nos para dibujar, colorear par ninos

0,24 0,09 0,06 0,14 0,25

0,68 0,23

0,25 03l 0,57 0,32 018

16,12 17,48 17,93 13,65 13,20

Fuente: Trade Map - ITC
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[SA. | 490110, 4901.91. 4901.99. 4903.00.

4901.10.00.00.00 4901.91.00.00.00 4901.99.00.00.00 4903.00.00.00.00
libros folletos e Diccionarios, enci- Demas libros, folletos e impresos Albumes, libros de
RsARLI(I:]EALARIA impresos similares en  clopedias, incluso en similares gstampas, cuadernos
hojas sueltas, incluso fasciculos para dibujar o colorear
ARANCEL 4901.10.00.00.00: 4901.91.00.00.00 4903.00.00.00.00
GENERAL NMF] 0% 0% 4901.99.00.00.00 0% 0%
0TROS
TRIBUTOS
QUE AFECTAN 1VA:0% IVA: 0% IVA: 0% IVA: 0%
LA IMPORTA-
CION
ACUERDO

COMERCIAL En la actualidad el Per( no tiene acuerdo comercial con Nicaragua

Fuente: Direccion General de Aduanas - Nicaragua - ITC - Market Access Map.

- CONDICIONES Y REQUISITOS PARA LA IMPORTACION Y COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS EDITORIALES

EXONERACION DEL PAGO DEL IVA (IMPUESTO AL VALOR AGREGADO) EN LA
IMPORTACION Y EN LA VENTA DE LIBROS, FOLLETOS, REVISTAS, MATERIALES
ESCOLARES, CIENTIFICOS, DIARIOS Y OTRAS PUBLICACIONES PERIODICAS.

Ley N° 822 de 30/11/2012. Ley de Impuesto al Valor Agregado

MAS INFORMACION

g8  ALADI — SICOEX
é% http://consultawebv?.aladi.org/sicoexV2/layout/infoMnapdf.pdf?docld=4&cid=23147

i
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== PARAGUAY EEsiiimaicrsimionntes

Paraguay es un mercado de 7,1 millones de consumidores y; entre este afo y 2020 su economia crecera
3,9% en promedio cada afo, con lo cual sera uno de los paises de América Latina con mayor crecimiento
econdémico.

Las importaciones paraguayas de productos editoriales, en 2016, sumaron USS 10 millones; mientras
que de enero a septiembre de 2017 fueron USS 6,8 millones, y experimentaron una variacion de -12,5%
comparadas con iguales meses del afo anterior.

Los productos editoriales peruanos ingresan a Paraguay con arancel 0%, en el marco del del Acuerdo
Completamencion Econdmica (ACE 58) entre el Perd y MERCOSUR (Argentina, Brasil, Paraguay y
Uruguay). Por otro lado, la importacion y venta de libros, periédicos y revistas de interés educativo,
cultural y cientifico estan exonerados del pago del IVA (Impuesto al Valor Agregado) en Paraguay.

PARAGUAY: POBLACION E INDICADORES ECONOMICOS

3,0 41 3.9 4,0 3.9 3.8
8 480 8710 8 918 9144 9 366 9 591

Fuente: Fondo Monetario Internacional (FMI)

PARAGUAY: IMPORTACIONES DE PRODUCTOS EDITORIALES

millones de US$

o] ey T L [ Lo o T

Libros, folletos e impresos similares,
excepto en hojas sueltas 10.51 1036 10.30

flbumes, libros de estampas, cuader-
nos para dibujar, colorear par nifos 1,62 088 1.06

Diccionarios y enciclopedias, incluso
en fasciculos 0.22 0.24 019

Libros, folletos e impresos similares
en hojas sueltas, incluso plegadas 251 Ly bk

14,76 13,86 11,80

Fuente: Trade Map - ITC
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(SA. | 490L0. 4901.91. 4901.99. 4903.00.

PARTIDA
ARANCELARIA 4901.10.00 4901.91.00 4901.99.00 4803.00.00
EN PARAGUAY
ARANGEL . . . .
RENERAL W] 4901.10.00: 0% 4901.91.00: 0% 4901.99.00: 0% 4903.00.00: 16%
IVA: 0% (Iibros) o -

0TROS 109% (demas) e ttons IWA: 096 (libros) e o
TRIBUTOS Servioie de Seruicio de 75 B seruicio de
DN ETAN gy Valoracion aduanera: ., 2cion aquanera: seruicio de valoracion aduane-
LA IMPORTACION 0.5% " valoracion aduanera: 0,5% :

0.5% ra: 05%
ARANGEL
PREEERNCIAL 4901.10.00: 0% 4901.91.00: 0% 4901.99.00: 0% 4903.00.00: 0%
ACUERDO

COMERCIAL Acuerdo de Complementacion Econdomica N° 58 (AGE 58) Per( - MERCOSUR (Argentina, Brasil, Paraguay, Uruguay)

a) Cuando el bien final @ exportar se clasifica en una partida arancelaria diferente a la de cada material no

NORMA DE originario utilizado en su produccion.
ORIGEN h) Cuando el valor CIF de la importacion de los materiales no originarios es igual o menor al 40% del valor FOB

A
@

A 4

de exportacion del bien final.

Materiales: materias primas, insumos, productos intermedios, partes y piezas, componentes, subensamblajes y subproductos que se
incorporen.
Materiales no originarios: los fabricados en paises diferentes a el Per(, Argentina, Brasil, Paraguay y Uruguay.

Fuente: ALADI - SIGOEX. ITC - Market Access Map. Aduana de Paraguay
- Arancel de Aduanas . MINGETUR - ACE 58

CONDICIONES Y REQUISITOS PARA LA IMPORTACION Y COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS EDITORIALES

EXONERACION DEL PAGO DEL IVA (IMPUESTO AL VALOR AGREGADO) EN LA
IMPORTACION Y EN LA VENTA DE LIBROS, PERIODICOS Y REVISTAS DE INTERES
EDUCATIVO, CULTURAL Y CIENTIFICO.

Ley N° 125 de 30/12/1991 Libro IIl, Titulo 1. Modificada por Ley Ne 2421/04 Gapitulo Il

MAS INFORMACION

8,
&
B

ALADI — SICOEX
http://consultawebv?.aladi.org/sicoexV2/layout/infoMnapdf.pdf?docld=2&cid=23089
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CONTACTOS DE INTERES

AAAP (Asociacion de Agentes de Aduanas del Pert)
WWwWw.aaap.org.pe

AETAI (Asociacion de Empresas de Transporte Aéreo Internacional)
www.aetai.com.pe

ADEX (Asociacion de Exportadores)

www.adexperu.org.pe

ASMARPE (Asociacion Maritima del Peru)

Www.asmarpe.org.pe

ANATEC (Asociacion Nacional del Transporte Terrestre de Carga)
www.anatec-peru.com

APACIT (Asociacion Peruana de Agentes de Carga Internacional)
www.apacit.com.pe

ASSPOR (Asociacion Peruana de Operadores Portuarios)
Www.asppr.org.pe

CCL (Camara de Comercio de Lima)

www.camaralima.org.pe

CPL (Camara Peruana del Libro)

www.cpl.org.pe

COMEX (Sociedad de Comercio Exterior del Peru)
WWW.Comexperu.org.pe

COFIDE (Corporacion Financiera de Desarrollo)
www.cofide.com.pe

CONUDFI (Consejo Nacional de Usuarios del Sistema de Distribucion Fisica Internacional de Mercancias)
www.conudfi.org.pe

MINCETUR (Ministerio de Comercio Exterior y Turismo)
www.mincetur.gob.pe

Ministerio de Relaciones Exteriores del Peru

www.rree.gob.pe

PRODUCE (Ministerio de la Produccion)

www.produce.gob.pe

PROMPERU (Comision de Promocion del Peru para la Exportacion y el Turismo)
www.promperu.gob.pe

SERPOST (Servicios Postales del Peru)

www.serpost.com.pe

SNI (Sociedad Nacional de Industrias)

WWW.SNI.org.pe

SUNAT (Superintendencia Nacional de Administracion Tributaria)
www.sunat.gob.pe

SBS (Superintendencia de Banca, Seguros y AFP)
www.sbs.gob.pe
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